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PREFACIO

Este libro presenta una propuesta de anélisis de los procesos argumen-
tativos en el discurso y pone en primera plana la dimension dial6gica
inscrita en toda produccién discursiva.

El género discursivo es visto como el resultado de la fusién estrecha
entre la practica social humana y el uso del lenguaje; es decir, como una
practica social enunciativa donde se construyen no sélo las imégenes
del mundo (acontecimiento Referido) sino las imagenes de los sujetos
discursivos: Enunciador, Enunciatario y Voz ajena u opinion expresada.
Imagenes que interactiian no sélo con el Locutor que se responsabiliza del
discurso sino entre los mismos sujetos discursivos en términos de fuerzas
sociales enunciativas o tonalidades en el mismo discurso.

La argumentacion es vista como uno de los modos de organizacién
que toma el discurso (diferente del narrativo, explicativo o expositivo) en
razon de las condiciones de produccién discursiva oral y escrita, del tipo
de género discursivo que lo privilegia y de la situacion de enunciacion
creada. La argumentacion vista de esta manera plantea la necesidad de
identificar las diferentes orientaciones que se construyen en el discurso,
las diferentes acentuaciones, ligadas al tipo de interaccién que se cons-
truye entre los sujetos discursivos.

Las diferentes perspectivas de la argumentacién mas conocidas
—Analitica-Prictica de Toulmin, Retérica de Perelman y Dialéctica-
critica de van Eemeren— se integran en una base enunciativa desde la
mirada dialégica del discurso, para dar cuenta de las diversas tonalidades
que toma el discurso y que se enfatizan a veces de manera simultdnea
o polifénica para responder a la construccion del sujeto en términos de
imagenes discursivas: imagen ética (sincero, honesto), imagen solidaria
(amable, sensible) o imagen racional (competente).
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Combatimos las opiniones filosoficas tajantes e irreducti-
bles que nos presentan los absolutismos de cualquier indole:
el dualismo de la razon y la imaginacion, de la ciencia y la
opinién, de la evidencia irresistible y la voluntad engafiosa,
de la objetividad universalmente admitida y la subjetividad
incomunicable, de¢ la realidad que se impone a todos y de los
valores puramente individuales... Nuestra postura serd dife-
rente. (Perelman) '

LA ARGUMENTACION RETORICA: LAS SECUENCIAS
ARGUMENTATIVAS EN EL DISCURSO

Perelman (1958) renueva la retérica y la argumentacion en Europa,
después de que estas disciplinas, durante varios siglos, habian sido
confinadas al tratamiento estilistico o género epidictico literario y a un
estudio puramente racional, basado en las pruebas logicas de verdad.

Se opone al positivismo légico y critica el hecho de que los filosofos
hayan descuidado el estudio de los medios discursivos utilizados por un
orador para obtener la adhesion del auditorio, la técnica que emplea el
lenguaje para persuadir y para convencer.

Para Perelman, el campo de la argumentacién no es el de la certeza y
el célculo, sino el de lo verosimil, lo plausible o lo probable, escenario
en el que un orador pretende conseguir la adhesion, de intensidad varia-
ble, del auditorio. Existen, dice Perelman, otros tipos de razonamiento
diferentes de los propuestos por la logica clésica y que, sin embargo,
no son ilogicos. Cuando se genera controversia y los métodos «logico-
experimentales» de reglas de verdad no pueden restablecer el acuerdo
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entre los espiritus, s actiia en un campo menos racional, el campo d.e la
deliberacion, de la discusion; es decir, en el campo de la argumentacién.

Los criterios de adhesion a una tesis que se somete a la consideracion
de un auditorio son milltiples y son los que motivan la construccién de
las razones en el discurso y los modos de manifestacion lingiiistica del
lenguaje. En este puntoes posible estgblecer una relacién etstrecha dela
perspectiva perelmaniana con la noc1.('m de «respuesta activa del otro»
en la perspectiva bajtiniana. Para Bajtin, el discurso es el resultado de
la toma en cuenta de la respuesta activa del interlocutor y, para el caso
de Perelman, dirfamos que la adhesion es la respuesta activa esperada.

Asi, entonces, ¢l objetivo principal de la teorfa de la argumentacién
de Perelman es el estudio de las técnicas discursivas —en la perspectiva
discursiva, diriamos de los tipos de secuencias discursivas argumentati-
vas— que permmiten provocar o aumentar la adhesic'?n c_iel auditorio a las
tesis propuestas por un orador, para lograr su asentimiento.

La escogencia de ciertos elementos en la construccién del discurso,
convoca una presencia que no se puede dejar de percibir, pues genera
efectos de lenguaje que van a provocar ciertas evocaciones en el audi-
torio. Una buena argumentacion seria, entonces, desde esta perspecti.va,
aquella que logra persuadir a su auditorio. La eficacia de la argumentacién
estarfa relacionada con el grado de intensidad de la adhesion lograda en
el auditorio.

El interés en esta teoria de la argumentacién es el estudio de los es-
quemas argumentativos puestos en escena en un discurso y la influencia
que se lograenel auditorio a través de los usos de dichos esquemas. -

Los mismos esquemas argumentativos se utilizan en discursos de
diversos ambitos: familia, escuela, trabajo, discursos especializados.
La calidad del tipo de auditorio es lo que definira lo que es razonable y
lo quenoloes,y determinard la estructura misma de los argumentos.

EL TIPO DE AUDITORIO

Si un orador desea ser eficaz, tendré que adaptarse al auditorio. Pode-
mos abordar una misma temética en diferentes momentos, y, al cambiar
de auditorio, ¢ modo de organizacién, la técnica argumentativa del

discurso, variara de aspecto.
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El locutor de un texto se enfrenta a una variacion en la intensidad de
la adhesion, por parte del auditorio, a la tesis presentada; por ello, las
condiciones psico-sociales del auditorio no le pueden ser indiferentes,
de lo contrario correria el riesgo de que la argumentacién no tuviese ni
razon de ser, ni efecto alguno (Perelman 1989: 20).

En muchas ocasiones el orador se enfrenta a un auditorio heterogéneo,
lo cual exige una organizacién y uso de argumentos diversos, adaptados
a cada grupo (o miembro) del auditorio. El orador que tiene en cuenta
esta heterogeneidad es considerado un buen orador, pues ha escogido
los argumentos que considera més convincentes para cada grupo de su
auditorio.

El autor de un texto descompone asi su texto en tipos de argumenta-
cién diversos, en relacion con su intencion y con la heterogeneidad del
auditorio, y crea, de esta manera, una dindmica enunciativa, ya no desde
el punto de vista del enunciador, siho desde el de los diversos enuncia-
tarios, una especie de politropia discursiva relacionada con los diversos
auditorios convocados en el texto.

a. El auditorio universal

La validez de la argumentacién estaria en funcién del auditorio y
los principios de organizacién del género discursivo particular y de su
auditorio.

Sin embargo, Perelman se centra en el papel del auditorio universal
en el proceso argumentativo, y destaca la biisqueda de una técnica argu-
mentativa que sea valida para todos los piblicos o, por lo menos, para
aquel compuesto por personas competentes y razonables, que es lo que
definiria un auditorio universal, es decir, lectores en los que hacen poca
mella la sugestion, la presion o el interés. Se manifiesta aqui un deseo
de trascendencia de las particularidades para ir en busca de una mayor
objetividad en relacion con los hechos, las verdades y las presunciones que
se aceptan como punto de partida de los razonamientos, con un caracter
més universal. Con el auditorio universal, desde la optica de Perelman,
se realiza un proceso de convencimiento, una busqueda de influencia
sobre el entendimiento.
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b. El auditorio particular

El auditorio particular estaria conformado por un piblico concreto,
en un momento determinado de una argumentacion, en cuya construc-
cion se busca la adhesion, de acuerdo a la toma en cuenta de los valores
que este auditorio privilegia, de la jerarquia de dichos valores y de los
tdpicos que le interesan o conoce. Con el auditorio particular, se realiza
un proceso de persuasion, una bisqueda de influencia sobre la voluntad.

¢. La auto deliberacion

La deliberacion interna o discurso interior es considerada como la
posibilidad de construir un tercer tipo de auditorio. En la auto delibera-
cion, el orador realiza un desdoblamiento en dos interlocutores; se trata
de la deliberacién de alguien consigo mismo, segiin Perelman; segin
la perspectiva de Bajtin, es una polifonia, en tanto se ponen en escena,
minimo, dos enunciadores que debaten en torno de un asunto que merece
que un sujeto adelante ese debate intimo.

Los ACUERDOS

El contacto intelectual se logra a través de la formacién de una comu-
nidad que comparte los mismos valores, que habla el mismo lenguaje y
acepta y respeta ciertas reglas de interaccion social.

Lograr un acuerdo en torno de un asunto del dominio de lo que es pre-
ferible, aceptable y razonable, implica lograr la aprobacién del auditorio;
es decir, la aceptacion tanto del punto de partida en los razonamientos
evocados como de la manera como se presenta el desarrollo argumen-
tativo en el discurso.

La aprobacion esta relacionada, en consecuencia, (i) o con la acep-
tacion de premisas explicitas; (ii) o con los tipos de enlaces utilizados;
(iii) 0 con la forma de utilizarlos. (Perelman 120).

Los acuerdos se organizan en relacion con /o real y en relacién con
lo preferible.
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d. Acuerdos en relacion con lo real

En cuanto a /o real, el punto de partida de los razonamientos es el
acuerdo previo de un auditorio universal en torno de ciertos hechos,
verdades y presunciones. Puesto que se trata de algo dado, no se requiere
mucho esfuerzo para aumentar la adhesion: Todos estariamos de acuerdo
en que estudiar inglés es importante en el marco del modelo econdmico
€n que nos encontramos.

Ejemplo 1

Premisa mayor: La carrera armamentista y la produccién de armas
sofisticadas lleva a grandes inversiones en desarrollos tecnolégicos
con la excusa de preservar la paz.

Premisa Menor: El terrorismo sigue cobrando victimas tanto en los
paises mas desarrollados donde la tecnologia armamentista impera
como en aquellos que compran més armamento.

Conclusion: El desarrollo tecnolégico de armamento y su adqui-
sicién, no solucionan el problema del terrorismo, ni permiten la
busqueda de la paz. Se debe buscar otra solucién.

Ejemplo 2

Premisa Mayor: El logro del saber hacer y del saber fundamental
son los ejes para el mejoramiento de la calidad de la Educacion
en América latina

Premisa Menor: Las Universidades latinoamericanas deben plan-
tearse como meta que los estudiantes logren aproximarse a estos
dos tipos de saber

Conclusion: Solo asi, las Universidades Latinoamericanas podran
mejorar la calidad de la educacion.

Ejemplo 3
Conclusién: Se debe promover en la escuela un mejor dominio de
la Lengua materna.

Premisa Mayor: Los jévenes que lo logran desarrollan estrategias
de aprendizaje fundamentales y, por tanto, pueden acceder més
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répido a procesos, N0 s6lo de apropiacion de conocimiento, sino,
ademds, de generacion de conocimiento.
Premisa Menor: Estos jovenes pueden, asi, participar més rapido

en el campo de la investigacién innovadora en el pais.

Ejemplo 4 .
Los paises vendedores de armas son los primeros terroristas del

mundo
XX y YY, como muchos paises desarrollados, venden armas a los

paises del tercer mundo
XXy YY son los més grandes terroristas del mundo

¢. Acuerdos en relacién con lo preferible

En este caso, la adhesion del auditorio a las tesis que se someten a su
consideracion no solo estd relacionada con hechos,'vgrdades y presun-
ciones sino con valores, jerarquias yllugares. Estos ultm'ms factores son
¢l punto de partida para la construccion de los rz}zonamlentgs evocados
en el discurso y estan basados en lo que se considera preferible para un

auditorio particular.
LS VALORES

Los valores universales, o valores de persuasién_(segﬁn E. Dupréel
citado por Perelman 134), estan insertados en un universo de creencias
que tienen Ja pretension de ser tratadas como verdad.es, ya que buscan la
adhesién de un auditorio universal. En los valores universales o absolutos

encontramos la mencién de lo bello, lo bueno, lo absoluto, lo verdadero.

-~ Algunos géneros discursivos bastante utilizados en nuestra cotidianidad

tienen esta pretension; es el caso del discurso publicitario, por €j Fmplo,
que nos habla de «la verdad de los precios», «la buena escogencian, «el
ser quténticon, «es una buena mediday ...

Los valores abstractos son valores que incitan al compromiso: Justicia,
verdad, libertad, soberania, derecho, indepencfer.icia, democracia; En el
discurso politico y administrativo se recurre facilmente a estos valores:

«es una medida justay.
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Los valores concretos se atribuyen a personas, entidades o grupos
determinados, a seres vivientes u objetos particulares, en el marco de una
unicidad: la Iglesia, el Estado, el Ejército, Colombia, América latina,
Unién Europea, Estados Unidos, Irak, la ONU. Los valores concretos y
tinicos se refieren, ademds, a comportamientos o actitudes: solidaridad,
compromiso, disciplina, fidelidad, lealtad, responsabilidad.

a. La jerarquia de los valores

Los valores se ordenan de acuerdo con intereses especificos y, segin
las circunstancias historicas o las necesidades especificas, se privile-
gian unos valores sobre otros. Asi, por ejemplo, se emprenden guerras
aludiendo a los valores religiosos, cuando en realidad son los valores
econdmicos los que mueven los intereses en circunstancias como, por
ejemplo, la invasién de Irak y la busqueda del territorio amazénico por
parte de E.U. La jerarquizacion, entonces, conduce a que se enaltezcan
o se prefieran unos valores ms que otros en los discursos: /a seguridad
sobre la igualdad, el orgullo y la soberbia frente a la legalidad y la
disculpa.

En la argumentacién se acude, también a jerarquias, como /a superio-
ridad de los dioses sobre los hombres, de los hombres sobre los anima-
les, de las personas sobre las cosas. Estas son jerarquias concretas que,
generalmente, estdn implicitas; son garantias basadas en lo cominmente
aceptado. Encontramos, ademds, jerarquias abstractas, en virtud de las
cuales se percibiré lo verdadero como superior al bien, o la superioridad
de lo justo sobre lo util.

La intensidad de la adhesion a un valor determina una jerarquia entre
los distintos valores, la cual debe ser tomada en cuenta cuando se evoca
el auditorio particular: una jerarquia relacionada con principios que
subyacen en una comunidad, los cuales conllevan, no necesariamente
de manera consciente, una ordenacién de los valores, como por ejemplo,
en la relacion entre la certeza de un conocimiento y la importancia o el
interés que puede presentar (Perelman 142); unos le concederén primacia
a la importancia antes que a la certeza (Isocrates y Santo Tomés), otros
a la relacion inversa. -
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Ejemplo 5 z; de los aspectos tratados por Aristoteles en el Organon, corpus de textos

Los siguientes son algunos ejemplos que postulan un dilema de & dedicados al razonamiento dialéctico. En efecto, en Topica o Libri Topico-

jerarquia de valores: i rum, Aristételes se ocupa de «descubrir un método para hacer silogismos

+ {Se debe seguir produciendo basuras industriales cuando el g entre todas las proposiciones conformes a la opinién comitn» (Ferrater
planeta esté saturado? § Mora. 1999. T. 1. 228. y T. IV. 3543).

+;Se debe insistir en el comercio de armas cuando la violencia 1 Se agrupa el material en contenidos generales, dando preferencia

Y Y i a ciertos topicos, o lugares comunes, en el discurso como: lugares de

cantidad, que sirven para todas las ciencias (mucho/poco, mejor/peor,
grande/pequefio); lugares especificos, relativos a una ciencia especifica

'l

+  (Sedebe poner en peligro la vida de un secuestrado en nombre

del ejercicio de la autoridad del Estado?

La puesta en ejecucion en el discurso, de un movimiento de pensa-
miento dialéctico, ayuda a permeabilizar los sistemas de valores; sin
embargo, las querellas permanecen en cuanto a saber lo que prima: el
interés general sobre el interés privado, el social sobre el econémico,
el automavil sobre el transporte masivo, la habitacién individual sobre
la colectiva... No se ha avanzado mucho después de Socrates, quien
daba una primacia a la utilidad sobre la certeza: «Es mejor aportar una
opinion razonable sobre temas itiles, que conocimientos exactos sobre
cosas intitilesy.

En la discusion, los valores sirven atn para proponer discursos de-
liberativos que se hacen evidentes en el terreno moral, en el del conoci-
miento o en el de la l6gica: «seamos francos, seamos realistas, seamos
claros, elevemos el debate, vayamos a cosas mas seriasy ... Los discursos
basados en valores, al comienzo de una toma de palabra, sancionan y
censuran toda objecion del interlocutor.

Una variedad del discurso de valores consiste en practicar el argu-
mento del mérito, argumento censor y fatalista de lo posible:

«Se tiene la suerte que se merece; se tiene el gobierno
que se merece. En resumen, se recoge lo que se siembra!»

L0s LUGARES

En el proceso argumentativo se acude a premisas o principios gene-
rales admitidos, los cuales se conocen con el nombre de Tépicos, uno
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0 a un género discursivo; lugares de calidad, que califican el asunto o
las alternativas (lo {inico, lo irremediable, lo oportuno, lo raro); este tipo
de lugar comiin estd presente, por ejemplo, en el valor que se otorga a la
superioridad de lo duradero en oposicion a la superioridad del cambio en
el avance de las sociedades. Otros lugares comunes o topicos preferidos
en el proceso argumentativo hacen referencia al orden, a lo exis_tcnte, a
la esencia, a la persona, a la causa, al origen.

Los TIPOS DE ESQUEMAS ARGUMENTATIVOS EN EL DISCURSO

La diferenciacion entre las nociones de auditorio particular y auditorio
universal da cuenta de la dimension argumentativa de la nueva retérica:
(i) una dimension relativa al discurso que busca la adhesion a través
de la persuasion, y (ii) una dimensién relativa al discurso que busca la
conviccidn a través de mecanismos de razonamiento. Asi, entonces, se
destacan en el discurso aspectos del razonamiento relativos a la verdad
(RdV) y aspectos de razonamiento relativos a la adhesion (RdA) (Pe-
relman, 1989: 34).

Son muchas y muy variadas las estrategias utilizadas para influenciar
y conseguir la adhesion de un auditorio; ellas incluyen, desde un gesto,
e incluso un arma, hasta un discurso. Perelman insiste en que ¢l tratara
solamente las estrategias relacionadas con el condicionamiento del audi-
torio por el discurso, por el lenguaje. Por ello, el orden, «la compositio»,
tiene un valor muy importante en la identificacién de los argumentos
que buscan causar mayor efecto en el auditorio. Se trata del estudio
del discurso y los diversos esquemas argumentativos, construidos para
influenciar a las personas y para construir consensos.
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La nueva retérica pretende mostrar que en todos los contextos apa-
recen las mismas técnicas argumentativas: tanto en la discusion que se
verifica en una reunion familiar, como en el debate que tiene lugar en
un contexto muy especializado.

El trabajo de Perelman se basa en el andlisis de los esquemas argu-
mentativos relacionados con la construccién del razonamiento mismo
en el discurso, con los efectos que se busca crear en el auditorio y con
la intencion del autor del discurso.

Para lograr la adhesion o el acuerdo de un auditorio, el locutor puede
acudir a diversos esquemas argumentativos y destacar hechos, verdades
y presunciones o, por el contrario, enfatizar valores, jerarquias o topicos.

Asf, la nueva retdrica considera (i) los argumentos casi-logicos, rela-
tivos a los razonamientos construidos en el mismo discurso, ligados a las
reglas de la 16gica; (ii) los argumentos basadosen la estructura de lo_l:eal,
relacionados con los enlaces que se formulan en el discurso (sucesion o
coexistencia); (iii) los enlaces que fundamentan la estructura de lo real y
posibilitan argumentos que conducen a la creacion de una re gla general
a partir de casos particulares; y (iv) los argumentos relampnados con una
disociacién de las nociones que buscan romper enlaces incompatibles.

El siguiente cuadro sintetiza algunos de los esquemas argumentativos

Esquemas de enlace

CASHLOGICOS 7 mlvcmmn?l?nn ESTRUCTURA D Ameishr
1. Incompatibilidad- A. Enlaces de 1 Ejempltl). Disociaciones
contradiccion. sucesion 2. Ilustracién.
2. Identidad, definicion, 1. Causa-efecto 3. Modelo y
silogismo y tautologia. 2. Pragmético antimoc]clo.
3. Regla dcjuslicin/y 3. Medio-fin 4, Analn'g:a y
reciprocidad. metaféra.
4, Transitividad, B. Enla.ccs de
inclusion y division. coexistencia
5. Comparacin. 1. Autoridad

C. Doble jerarquia
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a. La argumentacion casi-légica

Los argumentos casi-logicos son argumentos cercanos a la demostra-
cion y a los modelos de razonamiento matematico, pero sin las limita-
ciones de la légica. En los argumentos casi-logicos se busca adaptar el
razonamiento a un contexto determinado, a una préctica real. Cercanos
a la via explicativa, estos argumentos se encuentran generalmente en
secuencias con propdsitos persuasivos, que buscan dar una apariencia
demostrativa, de verdad, a través de esa busqueda de cercania con la
légica formal, con el fin de parecer logico y lograr el convencimiento
de un auditorio particular.

i. La argumentacion por incompatibilidad o contradiccion

La argumentacién por incompatibilidad se basa en la regla de «no
contradiccion» de la antigua légica, cuyo postulado es que dos cosas
contradictorias no pueden darse al mismo tiempo: no se puede afirmar
y al mismo tiempo negar el mismo contenido. A partir de esta relacién
logica, se va a poner en evidencia la incoherencia entre afirmaciones,
hechos o acciones relativas a un mismo aspecto.

Ejemplo 6
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El dibujo humoristico anterior, muy oportuno para América Latina,
relativo a los tratados de comercio entre los Estados Unidos y la Uni6n
Europea, tiene un valor argumentativo de incompatibilidad y contradic-
cion, al evocar el argumento de los E.U. «no me gustan sus métodos»
para criticar a la U.E. por subvencionar los agricultores, mientras que
(va todos lo sabemos) el gobierno de E.U. también lo hacia. (Tomado
de Oléron 2001 Que sais-je? Le Monde 1992)

Los siguientes enunciados denuncian la incompatibilidad entre los

argumentos y los hechos:

a. Es incompatible argumentar a favor de los derechos humanos ,
al mismo tiempo, aceptar su violacion en territorios ocupados
como lo hicieron los soldados de Inglaterra y Estados Unidos_
en Irak.

b. En momentos de crisis, las instituciones oficiales tienden a

buscar solucién a sus problemas dejandose guiar por la urgencia
en vez de identificar la importancia.

ii. La identidad y la definicién

Cuando se esté argumentando, un recurso muy importante es acudir
a la identificacion y definicion para buscar la adhesién del auditorio.
Los procedimientos de identificacién implican el establecimiento de
relaciones de identidad completa o parcial.

La definicion es uno de los recursos utilizados para establecer una
identificacion completa y es uno de los recursos mas elaborados en la
argumentacion, pues significa identificar conceptos y clarificar los cri-
terios a partir de los cuales se realiza la clasificacion.

Sin embargo, hay grados de elaboracién en la definicién. Una de las
mds simples es la identidad aparente o tautologia, donde la relacién esta
basada en la fuerza de la expresién y no en la identidad referencial:

Ejemplo 7
iLo siento mucho, pero los negocios son los negocios!
iCuando es a bailar es a bailar!
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Tipos de definicién:

La definicién debe ser més clara que el término que se define, debe
ir hacia lo esencial, debe ser positiva y, ademas, breve. .

Definiciones normativas. Dan indicaciones de la manera como el
orador quiere que se entienda o se utilice una palabra. Es una definicion
directiva, basada en una regla que el orador considera debe ser aceptada
por todos: EI cddigo rojo es una medida disciplinaria prohibida en el
ejército. «Ataque preventivo es...».

Ejemplo 8

...Hace ya algunos afios surgié una nueva concepcion juridica que
no solo integra la tradicional clasificacion de los derechos que los
divide en: derechos civiles, politicos y sociales, sino que también
amplia el campo de los derechos y crea una nueva denominacion
para designarlos: «Derechos Humanos». Los Derechos Humanos
son todos los derechos que un ser humano tiene por ser tal. Abar-
can, entre otros, los derechos a ser informado, expresarse y ma-
nifestarse politicamente, recibir una remuneracién adecuada por
el trabajo, gozar de proteccion en la nifiez y en la edad avanzada,
tener acceso a la educacion y a la salud, no ser discriminado por
razones raciales o religiosas.

Definiciones descriptivas. El procedimiento para construirlas consiste
en sustituir un término por otro puramente descriptivo, y que contiene
las propiedades esenciales del objeto o nocién. Son las definiciones
que generalmente encontramos en el diccionario: La palabra japonesa
tsunami se refiere a las gigantescas y destructivas olas producidas por
un maremoto.

Definiciones de condensacion o eslogan. Muestran los elementos
esenciales de la definicion descriptiva: Es la definicion mas utilizada
por la publicidad y por los politicos. Son pequefias frases o formulas que
buscan manipular y orientar la evocacién del lector o auditorio: ;Paz,
Justicia y reparacion!

Definiciones complejas. Son las que combinan elementos de las tres
anteriores. '
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Veamos un ejemplo

Ejemplo 9

Independencia politica

Independencia significa autonomia. Una sociedad tiene autonomia
cuando tiene libertad para gobernarse por sus propias leyes. La
independencia politica es la autonomia que tienen las sociedades
que, por medio de un gobierno propio, pueden dictar leyes para
regular sus intereses particulares.

Desde este punto de vista, las colonias espafiolas de América se
acercaron a su independencia politica cuando, a partir de 1810, en
varias de ellas se organizaron gobiernos elegidos por miembros
de cada sociedad colonial. Aunque se declararon leales al rey de
Espatia, los gobiernos criollos tomaron decisiones para proteger
sus intereses particulares, opuestos a los de la metropoli. Después
de varios afios de guerras, si se declararon independientes de los
reyes de Espafia y su metrpoli y se proclamaron naciones libres
y soberanas, con autonomia para darse una organizacion politica
y econdmica propia y ser reconocidas como paises independientes
por los otros paises del mundo.

Desde el siglo XVI, América espafiola se habia integrado a la
economia-mundo europea como periferia, como productora de
las materias primas requeridas por Espafia y por otras potencias
europeas. En las sociedades periféricas, la independencia politica
no significo una completa libertad para tomar decisiones. Para
obtener recursos propios debian vender sus producciones. Y como
periferias se veian obligadas a producir aquellos productos que
demandaban los centros industriales.

Por esto, en el siglo XIX, los nuevos paises americanos que se
independizaron politicamente de Espafia comenzaron a depender
economicamente de Inglaterra, el nuevo centro industrial capitalis-
ta, Esta dependencia econdmica debilito su independencia politica.

Veamos otros tipos de definiciones
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La definicion polémica. En la vida cotidiana nos enfrentamos cons-
tantemente a definiciones de tipo argumentativo que buscan polemizar
o proponer una vision de los acontecimientos. Veamoslo con algunos
casos: en cuanto a la eutanasia jse trata de cometer un asesinato o de
ofrecer una muerte digna ()?; en cuanto a las informaciones de orden
publico, se define asesinato cuando los muertos son del ejército, pero
se consideran dados de baja cuando son de la guerrilla. En el escenario
geopolitico, se consideran ferroristas los que defienden un pais, pero se
llama ayuda humanitaria 1a que ofrece el invasor; es defensa propia o
ataque preventivo el que realiza el invasor, pero es terrorismo desde el
punto de vista del pais invadido. ;Qué es Eutanasia? ;Qué es asesinato?
{Qué es ser héroe? ;Qué es extradicion? Qué es terrorismo? ;Qué es un
mercader de armas? Sin duda se trata de definiciones polémicas.

La definicién polémica conlleva una polifonia, dado que en la nueva
definicion se ponen en escena tanto la definicion aceptada por el consenso
general, que estaria representada por el punto de vista del Enunciador 1
(definicion presupuesta), y la definicién propuesta en el enunciado, donde
se presenta el punto de vista polémico del Enunciador 2, quien cuestiona la
nocion general del E1 aplicada a acontecimientos o hechos cuestionables
o reconocidos.

Veamos los siguientes fragmentos de un texto que cuestiona el con-
cepto de «democracia», dadas las actuaciones de Estados Unidos:

Ejemplo 10
«La democracia es la peor forma de gobierno, excepto todas las
demas» Winston Churchill (1947).

Esta columna se escribe sin conocer los resultados de las eleccio-
nes en los Estados Unidos. Es mas: esta columna se escribe sin
necesidad de conocerlos...

Bueno, si es que podemos llamar democracia a lo que hemos visto
en los iltimos afios en Estados Unidos, pais admirable, envidiable
y ejemplar por muchas otras cosas. Desde una eleccion fraudulen-
ta hasta la quiebra de la separacion de los poderes estatales. Desde
la proclamacion de una guerra preventiva a base de mentiras hasta
la ejecucion de torturas. Desde la utilizacion electoral de Dios y
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la religién hasta un movimiento imperial neoconservador aga-
zapado tras la sonrisa tontarrona del primer mandatario. Desde
suculentos contratos oficiales a los amigos del gobierno hasta la
manipulacion de ciudadanos a través de los medios de comunica-
cion. Desde el dispendio de enormes sumas en publicidad mendaz
(George W. Bush, que se escondi6 de la guerra en Vietnam, gasto
mas de 100 millones de délares en pintar como un cobarde a John
Kerry, que si combati6) hasta una campafia sistematica de ame-
drentamiento general de la ciudadania por cuenta del gobierno.
¢Cémo llamar a un sistema politico que acusa tan graves vicios?
¢Miedocracia? ;Plutocracia? ;Mentirocracia? ;Oligocracia?

Una cosa no es: democracia. No puede haber democracia cuando es
preciso reclutar miles de abogados para que un candidato no vuelva
a hurtarle las elecciones al otro pellizcando urnas aqui y all4... Por
algo dice el filosofo brasilefio Millér Fernandes: La democracia co-
mienza a la hora de votar. Y termina a la hora de contar. .. El mismo
Mill6r Fernandes ironiza sobre el principio filoséfico del sistema:
La democracia es la creencia de que una multitud de idiotas Jjuntos
puede resolver problemas mejor que un cretino solo.

... Ha quedado demostrado que el pais que dicta catedra de demo-
cracia a los demés no pudo pasar el examen. Necesitamos inventar _
un modelo de democracia para el tercer milenio. El que existe hoy
es un vergonzoso remedo suyo. (DSP - Si esto es la democracia. ..
03.11.04 ET.

En las discusiones se presenta, a menudo, la necesidad de identificar
claramente los términos entre dos cuestiones y se busca discernir entre
ellos, diferencidndolos para comprobar si es aplicable a los hechos o
acontecimientos: no se puede hablar de violacion si no existe violencia.

En algunos momentos hay una controversia implicita:

Ejemplos 11

E1 TLC no es economia sino codicia, pues la economia consiste
en conservar con cuidado los bienes y la codicia en desear injus-
tamente los ajenos.

158

LA ARGUMENTACION EN LA ENUNCIACION

El impuesto del 4 X 1000 de los bancos, es el robo més grande
que se hace a los colombianos. Es meterle la mano al bolsillo para
reducir la canasta familiar de las personas.

La base de una definicion estd en la identificacion, de un lado, de las
semejanzas, para clasificar el concepto en un grupo o familia; y, de otro,
de sus diferencias, para individualizarlo con respecto a los miembros del
mismo grupo: el sol es una estrella del sistema solar.

iii. La regla de justicia o argumento por reciprocidad

Se basa en el principio de identidad parcial, el principio de simetria,
que consiste en aplicar el mismo tratamiento a dos seres o situaciones
que dependen el uno del otro y se encuentran en la misma categoria. La
validez de este argumento esta en relacion con la importancia que se
concede al principio de inercia, al precedente.

Para que la regla de justicia pueda ser aplicable, los elementos a los
cuales se aplica deben ser idénticos, intercambiables; es una estrategia
que permite relativizar las opiniones rigidas: «asi como encontramos
extrarias las costumbres drabes, los drabes pueden encontrar extraias
las nuestras».

En el sentido comn, el argumento por reciprocidad se encuentra en
la objecion «pongase en mi lugar»; entre los cristianos, se expresa en
la llamada «regla de oro»: «no hagas a otro lo que no quieras que te
hagan a tiy.

-Ejemplo 12

«El drama de los desplazados continiia mientras se aplaza la apli-
cacion de las leyes que amparan sus derechos. A falta de voluntad
politica para darle una solucién de fondo al problema, se suma la
miopia de la sociedad que acentia el marginamiento del despla-
zado». UNPeriddico 16.01.05

iv. La argumentacion por la regla del precedente

Argumentar utilizando la regla del precedente o regla de justicia es-
tablece que si «a» y «b», pertenecen a «X», se les aplicard a ambos la
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misma regla. Se fundamenta en la I6gica y en el prestigio del concepto de
justicia (en el sentido de equidad e igualdad) en nuestro sistema de valores.
Se basa en la aplicabilidad de la misma regla que se aplicé antes en otra
parte 0 €n otro momento, «el hacer como se hizo antes, con los otros».

Fsta estrategia permite traer a colacién casos anteriores para cotejarlos
con un caso actual, cuando el contexto general es el mismo. Al contrario
del argumento por reciprocidad, que ayuda a relativizar, el argumento por
la regla del precedente conlleva a una rigidez en los modos de pensar.
Veamos un fragmento de la pelicula Filadelfia que trata sobre la discri-
minacién que se hizo a un abogado homosexual (1993):

Ejemplo 13
A: ;Tienes un precedente importante?
B: La decision Arline en la Corte Suprema

B: La Ley Federal de rehabilitacién de 1973, prohibe la discri-
minacién contra personas calificadas discapacitadas, que pueden
gjecutar las tareas requeridas por su empleador. Aunque la ley
no se referia especificamente a la discriminacién por SIDA, las
resoluciones subsiguientes han determinado que el SIDA también
discapacita, debido a las limitaciones fisicas y también porque el
prejuicio hacia el SIDA impone una muerte social que precede la
muerte fisica propiamente dicha. (Ley)

Esto es discriminacion, formar opiniones sobre otros que no estan
basadas en sus méritos Sino porque pertenecen a grupos con ca-
racteristicas asumidas (definicion)

. El argumento por transitividad

Se basa en la busqueda de correspondencia entre A y B asi como
entre B y C: puede expresar relaciones de igualdad, de superioridad,
de inclusion, ascendencia o transitividad. Algunas méximas se basan
en este principio de transitividad: «los amigos de tus amigos son mis
amigosy; «La violencia engendra mds violenciay; «Si el Once Caldas
le gana a Santos del Brasil, seguro que le ganard a Boca Juniors de
Argentinay; «No creo que ese piloto gane la Fl; el Ferrari es mds
rapido que el McLaren. Ocurrird lo de siemprey.
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Ejemplo 14
«La pobreza acomodada al fin de la naturaleza es gran riqueza.
Por el contrario, la riqueza no sujeta a limites es gran pobreza.
(Epicuro).

vi. El sorites chino

Es una construccion discursiva que exige un razonamiento secuencial
muy estricto en su forma: el Gltimo término de la primera proposicién,
sera el primero de la segunda, y asi sucesivamente, hasta llegar a la
conclusion. La conclusion del sorites estd basada en un proceso de
transitividad entre las ideas de cada proposicioén y constituyen una red
de condiciones. Veamos un ejemplo, citado en un articulo de opinién
en el que el autor argumenta sobre la conveniencia del servicio militar
obligatorio, y responde a una opinion contraria, sobre los excesos en el
servicio militar:

Ejemplo 15

A. Volviendo a la importancia de la disciplina y el carécter, hay otro
proverbio chino que viene como anillo al dedo: «Si hay disciplina
y caracter en el alma, habra belleza en la persona; si hay belleza en
la persona, habra armonia en el hogar; si hay armonia en el hogar,
habra orden en la nacién; si hay orden en la nacién, habra paz en
el mundoy. (Sorites chino - JIMSC- ET 01.05)

B. «Donde hay verdad, hay tranquilidad; donde hay tranquilidad,
hay paz; donde hay paz, hay amor; donde hay amor esta Dios;
donde estd Dios no falta nada». (Texto comin en vehiculos de
servicio publico).

vii.El argumento por partes o division

Cuando la idea o el problema que se va a abordar es complejo, o di-
ficil en cuanto a conveniencia, éste se divide en categorias, en géneros o
en partes, y se argumenta sobre cada una de /as partes, para convencer
mejor de algo relativo al todo. El topos o garantia que subyace al argu-
mento por division es que el todo es la suma de sus partes: Un informe
sobre la gestion del servicio de una empresa, sera-argumentado a partir
de los resultados financieros, de la realizacién de los proyectos, de la
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satisfaccion de las personas concernidas, etc. El argumento por divisién
puede hacer aparecer mejor la caracteristica favorable o desfavorable
del todo.

Ejemplo 16

Cuando el grupo se equivoca

No s6lo nos equivocamos los individuos. El error también es tipico
en los grupos sociales. Hay tres manifestaciones tipicas de como
se equivocan las masas.

La primera es el panico. En una situacién de peligro, las ligrimas,
los gritos y el miedo son contagiosos y hacen al grupo tomar de-
cisiones equivocadas, como salir en estampida aplastandose unos
a otros.

La segunda es la violencia en el deporte. La multitud provoca un
sentimiento de anonimato y permite a personas pacificas creer que
pueden actuar como energiimenos sin que nadie los observe. La
violencia en el fiitbol es un ejemplo de error social provocado por
la falsa sensacion de anonimato.

La tercera es la pertenencia a sectas, en las que la fuerza del grupo
infiere a ciertas creencias la categoria de dogma. El sectario opina
errdneamente: «si hay tanta gente que cree en ello es porque debe
ser ciertoy.

viii. El argumento por inclusion

Este procedimiento es contrario al anterior. Se trata de tomar el todo
para argumentar que lo que vale para el todo vale para la parte. Este
modo de argumentar conlleva a una generalizacion, al establecimiento
de reglamentos y de usos: «!El equipo esta bien; todos juegan como un
engranaje, tu debes estar a la altura de tus otros compafieros!»

Ejemplo 17

«!Todos los empleados han aceptado utilizar su carro personal para
los desplazamientos profesionales de la empresa, usted deber4
igualmente utilizar el suyo!»
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En este caso se considera admitido el todo, la superioridad del
conjunto sobre una parte o el individuo. Este tipo de argumento
puede llevar hacia generalizaciones no pertinentes e, incluso,
abusivas y peligrosas.

ix. El argumento por comparacion

Es una de las formas mas utilizadas en la argumentacion, pues se
considera que facilita la comprension. La comparacién implica una
evaluacion de dos objetos o aspectos relacionados uno con otro. Impli-
ca, ademas, una gradualidad subyacente, que se puede probar, entre las
dos realidades relacionadas: «Cuando ella habla, se pone roja como un
tomatey. Se presentan a menudo como constataciones.

Al comparar dos realidades se establece una relacion pertinente que
permite la transferencia de cualidades de una a otra o el contraste entre
ellas. El procedimiento comparativo es fécil de comprender y moviliza
a la accion.

Veamos el siguiente ejemplo, en el que se establece una comparacién
por contraste:

Ejemplo 18

Alimentarse no es comer. La buena preparacién de los alimentos
y una seleccién balanceada garantizan una nutricion adecuada,
aumentan la energfa y previenen enfermedades.

Comer con inteligencia. Esa es la clave para una buena nutricién.
Pero desafortunadamente, casi nadie sabe hacerlo. «Son pocos los
que dominan esta habilidad. Muchas personas simplemente comen
lo que les ponen por delante sin pensar en seleccionar alimentos
especificos o distinguir estilos de preparaciony, escribe el médico
estadounidense Kenneth Cooper, en su libro La revolucion de la
nutrimedicina.

El ser humano debe ingerir tres grupos de alimentos basicos (protei-
nas, lipidos y carbohidratos). Comer bien requiere de conocimien-
tos y preparacion. «Los alimentos deben utilizarse como una suerte
de elixir capaz de aumentar la energia, prevenir las enfermedades
y sanar el cuerpo y la mente», anota Cooper.
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Veamos como se argumenta en el siguiente caso:

Ejemplo 19

Sefiales de la didspora. Gran potencial econdmico, baja partici-
pacién politica y elevados niveles de impunidad caracterizan a
los municipios colombianos con altos indices de desplazamiento
forzado. Asi lo sefiala un estudio del economista LEP, ganador
del Primer Concurso Universitario de Trabajos de Grado sobre
desplazamiento forzado en Colombia. En 1995, los municipios
expulsores eran cerca de 76; en 1999 aumentaron a 250, y actual-
mente las cifras oficiales dan cuenta de alrededor 700 municipios
en esa condicion, entre los cuales 302 han sido identificados como
los mas criticos. Para el economista de la Universidad Nacional de
Colombia, LEP «el fenémeno del desplazamiento ha presentado
una tendencia creciente que lo ubica entre las més crueles estrate-
gias de guerra de los actores armados, la més flagrante violacion de
los Derechos Humanos y del Derecho Internacional Humanitario
(DIH)». (UNPeri6dico 19.05.02).

Este texto inicia con una argumentacion basada en la enumeracion
de caracteristicas especificas y después generaliza (...caracterizan
a los municipios colombianos con altos indices de desplazamien-
to forzado) que estarian ligadas a una Conclusion. Esta primera
idea presenta un aspecto positivo (gran potencial econémico) en
contraste con dos aspectos negativos (baja participacion politica
y elevados niveles de impunidad). Esta idea se apoya en un ar-
gumento con desarrollo comparativo en el que se establece una
relacion cronolégica y unos datos que evidencian el crecimiento
del desplazamiento forzado en Colombia (en 19935, los municipios
expulsores eran cerca de 76; en 1999 aumentaron a 250, y actual-
mente las cifras oficiales dan cuenta de alrededor 700 municipios
en esa condicion, entre los cuales 302 han sido identificados como
los mas criticos). El fragmento termina con una generalizacion
(el fenémeno del desplazamiento ha presentado una tendencia
creciente que lo ubica entre las mds crueles estrategias de guerra
de los actores armados) que es la Tesis del argumento.
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x. El argumento por lo probable

Se construye con base en las posibilidades de realizacién u ocurrencia
de un evento o de un comportamiento, y en €l se acude a las proporciones
y a los porcentajes para lograr credibilidad a través de constataciones
empiricas. Es el argumento de las mayorias, del voto. Actualmente, este
tipo de argumento es un elemento movilizador en las campaiias electo-
rales, donde se busca una toma de decision por parte de los electores en
favor de un lider politico. Es, igualmente, la argumentacién utilizada por
los vendedores de seguros y por los expertos en marketing. Recordemos
que no siempre el consenso de la mayoria se basa en aspectos éticos:
«El accidente es improbable pero usted debe protegerse comprando una

poliza de seguros».

Veamos otro Fragmento de la pelicula Filadelfia.

Ejemplo 20

Abogado y Beck conversan:

A: {Cémo se enteraron de que tenias SIDA?

B: Uno de los socios not6 una lesion en mi frente

A: ;Como llegaste (inferiste), de un abogado que not6 una lesion. ..
que podria haber sido cualquier cosa, que los socios dedujeron que
tienes SIDA y te despidieron basados en esa conclusién?

B: Es una buena observacion... El socio que la not6, WK, traba-
jaba para la firma en Washington; una asistente legal, Melissa,
tuvo lesiones durante tres afios. Todos sabian que sus lesiones eran
causadas por el SIDA.

A: Pero no la despidieron.

B: No, a ELLA no la despidieron.

A: Ya veo.

Dos reflexiones permiten detectar que se trata de un caso de Argu-
mentacidn por lo probable: (i) Una primera probabilidad resulta del socio
que estuvo expuesto a un caso anterior de SIDA y conocia los sintomas,
las lesiones; por tanto, es muy probable que €l haya inferido que tenia
SIDA. (ii) A la asistente no la despidieron a pesar de que tenia SIDA;
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es probable, entonces, que exista un problema de discriminacién con un
homosexual (estd implicito).

b. La argumentacién basada en la estructura de lo real
i. Enlaces de sucesion

La relacién causal

La argumentacién por la causa supone que los actos son razonables,
cuando se trata de actos humanos (Perelman 406). Un abogado buscara
hacer admitir una actuacion sélo a través de la explicacion de las razo-
nes que explicarian dicho comportamiento. En ese sentido, trataria de
responder a los interrogantes por el Cémo y el por qué.

La relacion causal juega un papel muy importante en la argumenta-
cién. Dos tipos de transferencias predominan: (i) una en la que, a partir
de un acontecimiento determinado, se busca descubrir la existencia de
la causa que lo haya podido ocasionar; (i) otra en la que, ocurrido el
acontecimiento, se busca elucidar el efecto o los efectos que pueden
resultar de su ocurrencia. Se basa en acuerdos previos en relacion con
los nexos que se establecen (lo probable).

Cuando un grupo de estudiantes de un mismo colegio (con escasos
recursos) logra los mejores puntajes en las pruebas de Estado (que ya no
son de memorizacion sino de comprension), se querra descubrir cuéles
son las causas, cudles los aspectos académicos que ofrece el colegio y
permitieron el desempefio eficiente en las pruebas: ;Quizés cuente con
profesores responsables y actualizados? ; Tal vez se viva un buen ambien-
te académico, en el que es perceptible una actitud de mejoramiento en
estudiantes y familia? O, ;son los resultados fruto de una buena gestion
del colegio y del conocimiento?. A partir de este acontecimiento se hara
la prevision de que la formacién recibida les permitird més tarde ser
buenos estudiantes universitarios y tener éxito profesional. Al mismo
tiempo que se busca descubrir las causas, se incita, ademds, a anticiparse
0 prever consecuencias.

La argumentacion causal permitira la realizacion de diversos énfasis
en el discurso, En un momento se enfatizara en la causa; en otro, en las
consecuencias. En el caso de los desplazados de sus tierras en diferentes
regiones del pais, por ejemplo, generalmente se evidencian las consecuen-
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cias que los desplazamientos traen para las cabeceras urbanas vecinas o
para las ciudades mas urbanizadas que hacen las veces de receptoras; es
posible que se examinen, incluso, las consecuencias para el desplazado
mismo; pero pocas veces se alude a las causas de los desplazamientos
y, sobre todo, a develar las causas profundas que han convertido los
territorios desocupados en latifundios utilizados, principalmente, para
la ganaderia.

Veamos un ejemplo en el que se insta a actuar, a ir mas alld de la
relacion causa-consecuencia para enfatizar en las soluciones posibles:

Ejemplo 21

...Nos parece que se han formulado suficientes y muy atinados
diagnoésticos sobre la enfermedad colombiana. Estan reconocidos
los sintomas, e insistir en describirlos seria llover sobre mojado.

Ahora cumple prescribir y aplicar los remedios adecuados. Ahi es
donde no acertamos con la formula. ;Cémo convertir a Colombia
en un pais donde todos los ciudadanos tengan oportunidades, no
para sobrevivir simplemente, sino para desarrollarse a plenitud
como seres humanos? ; Tenemos las metas, las politicas de Estado
trazadas para revertir el subdesarrollo? ; Tenemos un plan de em-
pleo sabiamente concebido para que, por ejemplo, en el curso de
la proxima década no exista ninglin colombiano sin trabajo, digno
y bien remunerado, ademés? ;Tenemos alguna estrategia para
cambiar la mentalidad de miserabilismo, que se nos ha agudizado
con la crisis, por otra de positiva fe en nuestras capacidades para
superar la adversidad y demostrarle al mundo que no somos un
pais al borde de la disolucién, ni una comunidad de gentes discolas,
incapaces de solucionar sus conflictos internos o de trabajar unidas
por el bien comin?

Las respuestas a estos y otros interrogantes, las soluciones efec-
tivas a nuestros problemas deben ocupar desde ya el lugar de los
diagnésticos, pues, de lo contrario, para la proxima década, en vez
de diez, habremos retrocedido veinte afios. (Diez afios de reversa,
Editorial de ET 4.09.00).

167



e ———

ety Ty

SRRy rs o

e

Magria CrisTiNe MARTINEZ SoLIS

Ejemplo 22

...Otros factores que ponen en peligro la biodiversidad son el
adelgazamiento de la capa de ozono y la lluvia 4cida. Los gases
clorofluorocarbonados (CFCS), utilizados —ahora en menor me-
dida— en ciertos aerosoles y equipos de refrigeracion, destruyen
progresivamente la capa de ozono que protege a la Tierra de la ra-
diacion ultravioleta. Por otro lado, los 6xidos de nitrogeno y azufre
de la combustion, al ser «barridos» de la atmédsfera por el agua de
las lluvias, provocan una mayor acidez del suelo y la destruccion
de los arboles (lluvia acida).

Todos los factores mencionados pueden provocar cambios en la
biodiversidad y una gran extincion de las especies que viven ac-
tualmente en el planeta.

La disminucion de la biodiversidad planetaria es, actualmente, un
tema de gran preocupacion. En la Cumbre de la Tierra, Conferen-
cia Mundial de la ONU (Organizacién de las Naciones Unidas)
sobre el Medio Ambiente, celebrada en Brasil en 1992, se logrd
un acuerdo mundial: los estados tienen el derecho soberano sobre
los recursos de flora y fauna, son responsables de su conservacion
y deben promover la investigacién cientifica que les permita uti-
lizarlos racionalmente.

Se estima que la tasa de extincidn actual es de, por lo menos, vein-

te especies diarias. Por lo tanto, muchas de las especies todavia
desconocidas para la ciencia nunca se descubriran.

Analizar problemas implica, generalmente, pensar en las causas, en ir
alos origenes del problema para hacer un diagndstico adecuado de éste.

Ejemplo 23

La urgencia de lograr un equilibrio econémico en el pais no escapa
a nadie, el éxodo de los jovenes profesionales no ha hecho sino
nutrir los paises desarrollados que se benefician de jovenes en
quienes no han tenido que invertir para su educacion. Los paises
en desarrollo, los que si han invertido en su educacién, tienen que
observar con tristeza la fuga de sus jovenes mas valiosos.
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Ejemplo 24
El ment de Hamburguesa y Coca Cola es el ms apropiado para pro-
mover la obesidad y la mala alimentacion en los nifios y adolescentes.

La relacién causal puede ser objeto de diversas manipulaciones en las
discusiones corrientes y, a veces, la relacién causa-efecto se traduce en
causa-pretexto para disimular la causa verdadera, la inversion de las causas
y de las consecuencias, la especulacion sobre la jerarquia y el ntimero de
causas y, en fin, el juego sobre medios y fines. El siguiente ejemplo mani-
fiesta cémo a través de un pretexto se justifica una accién o una no-accion:

Ejemplo 25

Se justifica la venta de armas porque es una manera de preservar
la paz, porque...; Se justifica el desplazamiento de los campesinos
para la expropiacion y explotacion de las tierras...; Se justifica la
irrigacion de todos los cultivos de los campesinos y de los bosques
naturales para combatir el narcotréfico... (nunca se menciona la
importancia de la venta del glifosato para la industria quimica
norteamericana)

Ocurre, ademas, la inversién de las causas y las consecuencias como
en los casos siguientes:

Ejemplo 26

La cantidad de alimentos por individuo es menor actualmente
(consecuencia) debido al crecimiento de la poblacion (causa); Hay
actualmente més pobreza y miseria porque los recursos naturales
estdn escaseando y no hay un plan de desarrollo sostenible ade-

cuado; los paises pobres estdn siendo perseguidos por la riqueza
de sus recursos naturales.

El argumento pragmatico (método de ventajas-inconvenientes)

El argumento pragmético es el que permite apreciar un acto o un
evento en funcion de sus consecuencias favorables o desfavorables.
Generalmente, cuando las consecuencias de un acontecimiento o un acto
se han identificado y se evalian como favorables o desfavorables, esta’
evaluacion se transfiere a la causa.
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La argumentacion pragmética es considerada como uno de los es-
quemas clésicos de la logica de los juicios de valor. Tiene, ademds, una
importancia directa en relacion con la accion o las conductas cotidianas,
por ello s le encuentra facilmente en la argumentacion més esponténea.

Veamos el siguiente texto organizado en forma de comparacion y
contraste, el cual desarrolla, a la vez, una argumentacién pragmatica:

Ejemplo 28
Un puzzle... o un todo

Lamedicina convencional ha tratado tradicionalmente al paciente
como un rompecabezas. Cada una de sus piezas es tratada de ma-
nera independiente; asi se analizan sintomas, funciones, humores
y se aplica de manera impersonal la terapia adecuada.

Las medicinas alternativas realizan una aproximacion més ho-
listica a la enfermedad. Analizan al paciente como un todo y
tienen muy en cuenta su aspecto emocional y espiritual. Pero eso
les resta capacidad de eficiencia sobre los problemas concretos.
(Muy interesante 198).

La argumentacion pragmatica, fuera del marco juridico, se expresa
en términos de enunciados de ventajas e inconvenientes:

Ejemplos 29

Se estd en contra de la pena de muerte porque su aplicaciéon no
hace disminuir la criminalidad, su utilizaci6n es barbara, su practica
supone la negacion de la eventualidad de un error judicial.
Estamos en pro de los supermercados porque permiten hacer com-
pras agrupadas, ofrecen comodidades de parqueo, se revelan como
competitivos a nivel de precios y de competencias, proponen una
gama muy variada de marcas comerciales.

La argumentaci6n pragmatica estd poco protegida. En efecto, el in-
terlocutor puede refutarla de diversas maneras:

1. Aceptar las ventajas pero enunciar un abanico de inconvenientes;

2. Refutar uno a uno los inconvenientes o las ventajas;
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3. Hacer el recuento de ventajas e inconvenientes y llegar a una

conclusion justificando una opinién favorable o desfavorable.

Esta argumentacidn tiene el inconveniente de que se l]éga a juzgar

la verdad de una opinién o de un hecho por el caracter ventajoso de
sus consecuencias, lo cual equivale a imponer el éxito como criterio de
verdad. Habituarse al razonamiento pragmatico conlleva el peligro de
justificar una conducta o un comportamiento en funcién de la utilidad
de sus consecuencias, como se evidencia en los siguientes ejemplos:

il.

Ejemplo 30

Se invade un pais en razén de la conveniencia del control de los
recursos naturales que deben estar en posesion de un organismo in-
ternacional o un «pais supremo» y no de gobiernos «irresponsables y
poco democréticos» con la supuesta finalidad de beneficiar a todos.

Enlaces de coexistencia (la persona y sus actos)
Los enlaces de coexistencia se basan en un vinculo entre realidades

de distinto nivel, de nivel desigual. No es una relacion de sucesion sino
una relacién conceptual, como la que existiria entre la persona y sus
actos, entre una época y las caracteristicas de la época, entre un periodo
artistico y sus manifestaciones. Es por el vinculo de coexistencia que se
puede realizar el argumento de autoridad, a través de la presentacién de
un cierto ethos del orador en la argumentacién.

Ejemplo 31

La educacion superior en Colombia sobrevive pese a la incom-
prension estatal y privada, como lo demuestran cifras elocuentes.
Seguin estadisticas oficiales emanadas del Icfes a diciembre de
1997, cursan educacion superior en el pais 768.321 estudiantes,
que cubren el 15 por ciento del potencial. Hay en el mercado
625 programas técnicos, 974 tecnoldgicos, 2.837 universitarios
y 2.991 de especializacion; 262 programas de maestrias y 46 de
doctorados. Funcionan 52 instituciones técnicas, 54 tecnolégicas,
67 universitarias y 94 universidades. El desordenado crecimiento
de programas e instituciones, muchas de ellas de cuestionable
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calidad, encuentra una demanda deprimida debido a que la rece-
sion ha generado desde 1998 un preocupante y creciente indice
de desercion estudiantil.

Es una estruendosa voz de alarma para que el Estado y los em-
presarios entiendan que el deterioro de un bien piblico, como la
educacion superior, representa uno igual o peor en los intereses
publicos y privados, como bien lo sefialan en sus conclusiones los
expertos del Banco Mundial y de la UNESCO.

¢. La argumentacién que fundamenta la estructura de lo real

Se basa en una relacién que se establece a partir de casos particulares
con los que se busca establecer una regla o provocar una generalizacién.

¢Cuéndo se introduce en el discurso un fenémeno para hacerlo fun-
cionar como ejemplo? ;A qué tipo de regla estd sirviendo el ejemplo?
Son preguntas que propone Perelman: «La argumentacion por el ejemplo,
implica cierto desacuerdo respecto a la regla particular que se trata de
fundamentar, mediante el ejemplo» (Perelman 536).

Tal parece que este tipo de relacion es la mas usual pero también la
menos rigurosa, segun los filésofos, puesto que no se puede dar cuenta
de su funcionamiento. Generalizar rapidamente, es simplificar, es cari-
caturizar.

La utilizacion de un caso particular, en el discurso cotidiano, es un
recurso argumentativo «velado», en el sentido en que se postula como
fuerza de una justificacion. Ocurre entonces que es «el caso particular
el que va a fundamentar las conductas y los valores».

La practica de la argumentacién por el ejemplo estd muy presente en
nuestra cultura, pero es, a la vez, muy fragil, pues es a partir de casos
particulares que se da existencia a las reglas.

La calidad del ejemplo escogido en el discurso es fundamental para
lograr en el auditorio la inferencia buscada. Este debe ser concreto,
incontestable, de facil comprension, aceptable y adecuado al interlocutor
para que mantenga su poder de generalizacion.

Para generalizar a partir del ejemplo es necesario que éste sugiera
otros ejemplos idénticos, 0 invoque su propia extension.
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i. Lailustracion

La ilustracién permite reforzar la aceptacién de una regla o de una
opinién por medio de casos particulares que van a sostener la regla o a
aclararla. Sirve para ampliar ideas, opiniones aun inestables, conductas
atn no habituales. El poder de inferencia de la ilustracion se basa en la
calidad y en la credibilidad de lo que se pretende consolidar. El uso de
la imagen, el dibujo, la foto que apoya un eslogan publicitario, son me-
canismos de la persuasion. Las imagenes son una especie de incitacién
(de compra o de adhesién) en las mentes de las personas, y funcionan
como un comentario de lo que se pretende probar.

En resumen, la persuasion por el ejemplo o la ilustracion es un proce-
dimiento muy utilizado, basado en la movilizacién de casos particulares
al servicio de una opinién, una conducta o una decision. Con la ilustra-
cién, lo concreto se pone al servicio de lo abstracto. Cuando un orador
enumera cierto nimero de hechos, los primeros constituyen los ejemplos
que le van a permitir inferir una opinion, los ltimos se convierten en
ilustracion que va a reforzar la idea. El poder persuasivo del ejemplo
se evidencia cuando se percibe en el auditorio fuerte sensibilidad hacia
cosas concretas que lo emocionan o conoce bien.

Ciertos acontecimientos impactantes refuerzan la sensibilidad. Por
ejemplo, un crimen particularmente atroz sirve para argumentar en favor
de medidas muy severas y hacerlas aceptar por parte de los auditores
o lectores. La publicidad, la television y las revistas hacen uso de este
recurso: el discurso acerca de la potencia de un carro se vera reforzado
por la imagen de éste.

ii. La induccién por el modelo

Se utiliza cuando se quiere indicar una conducta a seguir, justificar
una decisién, cuestionar una accién. El modelo, realizado a partir de
un valor que se le ha asignado al que lo representa (éxito, prestigio,
experiencia, competencia, notoriedad....) provoca la inferencia por medio
de una incitacion a la imitacién del modelo, al mimetismo, a la transfe-
rencia o a la sustitucion, a «hacer como el otro».
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Ejemplo 32

...Asi como lo demostraron los humildes labradores de los Estados
Unidos y Europa que atizaron la prosperidad de Occidente hace
mas de un siglo, los diligentes pobres del Tercer Mundo no son el
problema de un desarrollo sustentable. Ellos son la solucién. Pero
un desarrollo real y sustentable comienza con el imperio de la ley.
El principal desafio de los paises en vias de desarrollo es reformar
las agotadas o irrelevantes instituciones legales que impiden a los
pobres acceder al mundo de las finanzas. ..

Ejemplo 33
«Amparo destapa sus secretos.

La diva no habla de su edad, pero antes de viajar a Los Angeles
para empezar a rodar su primera pelicula, nos conté cuéles son sus
secretos para mantenerse siempre vigente y seguir madurando sin
que el tiempo se le notey.

Todos los dias antes de desayunar se toma un vaso de agua con una
cdpsula de omega 3, aceite de pescado que le sirve de antioxidante,
para la elasticidad de la piel y para no acumular grasa; Para mantener
la piel saludable a diario se prepara un jugo con cinco zanahorias, tres
tallos de apio y de vez en cuando un rdbano; Varias veces a la semana
abre una sabila y se toma un vaso con los cristales licuados. A diario
toma betacaroteno, elastina y colageno. «Todo eso hace que uno se
vea bien y que se aje con mayor lentitud. Pues si, porque lo bailado
no te lo quita nadiex; no toma trago, a no ser que sea una buena copa
de vino tinto. Toma muchisima agua durante el dia; Prefiere endulzar
su café con panela para darle a su cuerpo las calorias que necesita;
hace una hora y media de ejercicios; después del ejercicio desayuna
con café y una arepa de maiz; Hidrata su cabello con una aplicacién
de aguacate; desde hace muchos afios usa una crema para limpiar y
nutrir su rostro. La compra en Colombia. Generalizacién: se puede
seguir siendo bella a los casi 50. (Revista Cromos).

Este tipo de induccion busca movilizar la inferencia basada en
una garantia, en una seguridad, «puesto que EL, o ELLA lo haceny.
El modelo es un ejemplo fuerte; puesto que se erige como una norma,
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un ejemplo que debe ser imitado. La argumentacién por el modelo sirve,
igualmente, para sancionar (el anti-modelo) a los que, por no seguir el
patrén, no lograron tener éxito. :

d. La argumentacién por disociacién

La disociacion o disyuncion es una estrategia que busca dar un nuevo
marco a una nocion que inicialmente estaba unida con otra en un sélo
marco. Se trata de un re-enmarcamiento conceptual y valorativo que
redefine las nociones, separandolas e incluyendo cada una de ellas en
mundos diferentes; se crea una nueva dimensién de la problematica en
la que se establece una distincion entre nociones que en un principio
estaban relacionadas. Es un proceso discursivo muy intencional que
busca realizar una especie de «quiebre» o rompimiento de la relacién
primaria para crear dos marcos conceptuales diferentes desde los que se
busca una nueva mirada. La disociacién provoca un cambio de valores
y establece una relacién jerérquica entre los términos, de manera que
el segundo término estaré revalorizado en relacién con el primero y se
crean dos universos de referencia.

Breton (2001: 90) trae un ejemplo de disociacién, muy pertinente para
nuestro contexto, que Tzvetan Todorov (1995: 30) establece sobre «me-
moria» en relacion con el debate acerca de la transmisién del recuerdo
del genocidio cometido por los nazis contra los judios:

Ejemplo 34

Todorov distingue la «memoria literal» de la «<memoria ejemplar».
La primera implica que el pasado doloroso sea «preservado en
su literalidad», lo que tiene como consecuencia extender «las
consecuencias del traumatismo inicial a todos los momentos de
la existencia presente». La segunda implica «abrir este recuerdo
a la analogia y a la generalizacion» para hacer del pasado «un
principio de accion para el presente». Desde este tltimo caso, el
de la memoria ejemplar, «yo no busco tanto asegurar mi identidad
como si justificar mis analogias».

Encontramos disociaciones en: invasion/ataque preventivo, drogas
duras/drogas blandas, venta legal de armas/venta ilegal de armas.
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Ji LOS TIPOS DE RELACIONES LOGICAS
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: - “Adicion™ *Pedro y Juan salieron®
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A et Lgrn s - Absoluta simple": (Ineludibie) “Todo lo que tiene valor es raro"
‘ - “Absoluta reciproca™: (Excluyente) “Sdlo en el SENA se forman los obreros calificados]
*Consscuencial Ineludible (n. Af) Pues, de manera que, ' :
Excusivo (. A2 berigpssinpdegrresrprr W La zfglmqm ;l(l:ausalidad particularizante)
Fra Necesario Para, con el fin delque, con la ‘ - Sugerencia: (p.osibllidad) *Si hace buen tiempo, podrias...”
sl righn o ORI - Autorizacién: (necesario) *Siterminas tu trabajo, podrés..."
condicional, - Amenaza: (Excluyente) *Si no terminas, no saldras”
*Puedes salir, solamente si terminas la tarea™
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Hipbtesis presenle” Inactualidad Si - Presente: “Si yo sé (actualmente) yo iré"
‘ enel presente En la hipdlesis que - Futuro: Si yo supiera (un dia) yo iria"
encaso de + condicional - Pasado: Si yo hubiese sabido no habria ido"
“Hipblesis futura” Inactualidad Si jamés, si por azar + imperfecto
enel futum Suponiendo que, admitiendo
que +subjuntivo
Hipblesis pasads” Inactualidad En la ausencia de, a falta de
en ¢l pasado +infinitivo (0 nombre)
* Traducido y adaptado de P. Charaudeau (1992) La Grammaire du sens et de I'expression.
Hachette. Paris
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TRABAJOS PRACTICOS

a. Leala prensa, identifique un articulo interesante y trate de reconstruir
el argumento propuesto, teniendo en cuenta los diferentes tipos de
esquemas argumentativos propuestos por Perelman.

Comparta su ejemplo y sométalo a un anélisis conjunto para co-
rroborar su analisis.

b. En los ejemplos o textos siguientes identifique la problematica o el
argumento que se quiere defender. Analice las partes generales del
texto en términos de grandes bloques de argumentos e identifique las
secuencias argumentativas utilizadas en cada uno:

Texto 1

«Informacién y democracia

1. El derecho a la informacion y el deber de informar son dos
lineas convergentes hacia la practica equilibrada del sistema
democratico. En esas dos fuentes se nutre el criterio politico
de las naciones, y sin ellas no es posible en verdad su ejercicio
ponderado y cierto. Cuando esas dos lineas son interferidas
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se rompe el equilibrio dindmico del quehacer politico, se ob-
tienen ventajas indeseables y perturbadoras, en fin, quien ha
de votar para escoger sus mandatarios se desorienta, o lo que
es peor: es perturbado sensiblemente en su modo de pensar y
de accion.

. Tanto es ello asi, que nuestra legislacion extremando los proce-

dimientos ha impuesto a los medios de publicidad la obligacion,
inclusive contra su voluntad, de insertar como propaganda poli-
tica pagada los avisos publicitarios que les envien los diferentes
candidatos, aun en el caso de que se tengan reservas morales
sobre el comportamiento de uno cualquiera de ellos. Informar
dentro del sistema democratico es una cosa, comentar sobre lo
que se informa es otra bien distinta.

. Los comentaristas ingleses sobre la materia sostienen —y su

Juicio ha hecho carrera universal— que la informacién es obli-
gatoria y debe ceiiirse estrictamente a la verdad, y el juicio es
libre. Esa es la regla de oro a la que deben someterse indefec-
tiblemente los medios de comunicacion. Entre nosotros, hasta
el momento, se venia cumpliendo estrictamente su filosofia y
mandato.

. Pero ciertamente no es lo mismo ahora. La prensa escrita en

general habia avalado con su prestancia moral esa conducta. No
obstante, el hecho de que haya candidatos intimamente ligados
a determinadas empresas periodisticas ha venido perturbando y
desviando ese concepto y ha interferido el proceso. Es asi como
periodicos de tradicional prestigio se han dejado perturbar por
el interés individual, y en el ejercicio de su funcion de informar
han supeditado esta sagrada obligacion en tributo al egoismo
individual. Existen denuncias plenarias.»

Texto 2
1. «...La concepcion juridica que enfatiza el cardcter integral de

los Derechos Humanos sostiene que son indivisibles porque
basta que uno solo de ellos sea violado para que los restan-
tes sean afectados, limitados o amenazados: si se viola el
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derecho de asociacion con fines licitos, no s6lo son afectados los
derechos de agremiacion o afiliacién a un partido politico, sino
que también, la participacion en la eleccion de autoridades puede
ser amenazada, y aun los derechos a la salud o a la educacion,
entre otros, suelen ser limitados.

. Asi mismo esta concepcion juridica afirma que los Derechos

Humanos son inajenables, ya que pertenecen a todos los hom-
bres y nadie puede ser privado de esos derechos o renunciar
a ellos sin alterar su condicién humana. Por ejemplo: quien
renuncia a su derecho de expresarse por temor a una sancion
se empobrece, se desvaloriza como ser humano. Los Derechos
Humanos establecen las condiciones de convivencia necesarias
para el desarrollo pleno de la persona humana: por eso ellos son

exigibles.

3. Los Derechos Humanos no se logran en forma completa de una

vez para siempre. Su vigencia y ampliacion son consecuen-
cia no sélo de la lucha contra sistemas antidemocréticos que
violan estos derechos en forma manifiesta, sino también de la
reflexion critica sobre la experiencia cotidiana, en la que a veces
se producen violaciones encubiertas como la intolerancia y el
prejuicio.» (Educacion Civica 3, Aique).

Texto 3
«Futuribles para ... el siglo XXI

1

Un futurible es un futuro posible imaginado por alguien. Al
acercarse el fin del segundo milenio, muchos nos preguntamos
qué pueden esperar los terceros.

. Podria disefiarse tres futuribles para el tercer milenio: la ex-

tincion de la humanidad, el retorno a la barbarie y el avance a
una sociedad mundial solidaria, equitativa y austera. Veamos
de qué se trataria en cada caso.

. Todos saben que la extincion de la humanidad ya no es mera

fantasia de fanaticos religiosos, sino la posibilidad real des-
de agosto de 1945. Si se desencadenara una guerra mundial
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nuclear, al cabo de pocas semanas no quedarian organismos con
vida en el planeta. Unos moririan inmediatamente por efecto
de las explosiones; otros, incinerados por las tormentas igneas
en ciudades y bosques; otros, por intoxicaciones radiactivas,
y los restantes, a causa del invierno nuclear. En resumen, el
primer futurible es un omnicidio —el fin de la biosfera—, que
es lo mas parecido al fin del mundo profetizado por sacerdotes
hindues, hebreos, cristianos y mayas.

. El segundo futurible es el retorno a la barbarie. En realidad este

retorno ya ha comenzado con la explosién demografica, la ex-
plotacién desaforada de los recursos minerales y el deterioro del
medio ambiente. De proseguir estos procesos, las generaciones
del siglo venidero veran agotarse definitivamente las reservas de
petréleo y otros minerales que sustentan a la industria moderna.

. Para ganar un poco de tiempo, las elites més agresivas atacarian

a muchos paises del Tercer Mundo (con la complicidad de las
oligarquias locales), a fin de apoderarse de sus recursos naturales.
No quedarian metales para construir nuevas maquinas, casas,
puentes, ni carreteras de hormigén armado; ni quedaria petréleo
ni otros combustibles fosiles para activar vehiculos ni fabricar
fertilizantes artificiales y plasticos.

- El Tercer Mundo se convertiria en un vasto desierto en el que

solo funcionarian las industrias extractivas. Los duefios del
mundo, brutalizados por sus propias conquistas territoriales y
econdmicas, se desinteresarian de la ciencia, de las artes y de
las humanidades: se romanizarian.

. Acesabarbarie ya nos estamos encaminando: baste ver los datos

alarmantes acerca del crecimiento demogréfico, del agotamiento
de los recursos naturales no renovables, de los conflictos bélicos,
del deterioro del medio ambiente y de la decadencia tecnologi-
ca, que aparecen en los informes anuales (World Development
Reports) del Banco Mundial y del Worldwach Institute.

. El tercer futurible es la sociedad mundial solidaria, equitati-

va y austera. Seria una sociedad encabezada por un gobierno
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multinacional que asegure la paz, la explotacién racional de los
recursos, la preservacion del ambiente y el control de la natalidad.

9. Con una poblacién mundial 10 veces menor que la actual, y
dedicada a menesteres pacificos, la humanidad podria sobrevivir
varios milenios, acaso millones de afios.

10. Sin embargo, para evitar desheredar a la posteridad, la huma-
nidad tendria que adoptar un estilo de vida més austero que el
que llevan las clases medias europeas y norteamericanas en la
actualidad: el estilo del consumo conspicuo, como lo caracte-
rizara Thorstein Veblen ya en 1899.

11. ;Cuél de los tres futuribles es el mas posible? El primero, la
extincion de la vida, u omnicidio, es perfectamente posible dada
la acumulacion de chatarra nuclear y la ambicion de ciertos

mandatarios.

12. El segundo futurible, o retorno a la barbarie, ya esta siendq ac-
tualizado. La poblacion mundial sigue creciendo a una velocidad
aterradora. Por ejemplo, se estima que Nigeria sobrepasara los
500 millones y la India, los 1700, antes de llegar al punto de
crecimiento nulo.

13.Creo que la tnica esperanza de supervivencia de la espe_cie
humana radica en el tercer futurible. Es perfectamente factible
y no requiere revoluciones sociales ni la cesacion total de las

| soberanias nacionales, sino tan sélo su restriccién en beneficio
de todos. Solo requiere que los estadistas entiendan de una vez
qué estd pasando, qué pasard si el mundo se sigue arruinando
y qué podria lograrse de disefiarse y ponerse en practica un
proyecto internacional para salvar a la especie humana de la bar-
barie o incluso de su extincién. El que uno de los tres futuribles
(o un cuarto) se haga realidad no depende sino de nosotros.»

(Mario Bunge)
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Texto 4
«Contaminacién por tierra mar y aire

1

. En nuestro tiempo, la contaminacién se ha convertido en una

idea poco menos que obsesionante. Para muchos, ecologia y
contaminacién son conceptos totalmente inseparables. En rea-
lidad, la contaminacion es s6lo un aspecto, el mas espectacular
sin duda, pero no siempre el mas grave de la falta de respeto
del hombre por los equilibrios naturales y del despilfarro de los
recursos naturales que exigen los modelos econémicos actual-
mente vigentes en la mayor parte de los paises desarrollados.

. Enrealidad, el concepto de contaminacién mas que cientifico es

legal, de uso. Contaminaci6n es la presencia en un determinado
medio de algo que lo hace inadecuado para el uso al cual se
destinaba. La contaminacién implica, pues, que algo est4 fuera
de lugar y, como consecuencia, una alteracion de las propieda-
des del medio; de ahi que sea posible hablar de contaminacién
orgénica, quimica, radiactiva o térmica, segiin la naturaleza de
la alteracién.

. La contaminaci6n orgénica afecta fundamentalmente a las aguas

como consecuencia de los vertidos residuales de origen urbano
y sus efectos se traducen en una entrofizacién, fenémeno que
ya se ha sefialado. Mas grave resulta la contaminacién quimica |
procedente, por lo que se refiere a las aguas, de vertidos indus-
triales, insecticidas y matamalezas y, actualmente, también de
vertidos humanos ricos en detergentes. Entre los contaminantes
quimicos més importantes figuran los compuestos de metales
pesados, sobre todo ciertos compuestos organometalicos usados
como insecticidas o matamalezas, de elevada toxicidad no sélo
para los organismos a quienes van destinados, sino para muchos
otros. ..

. Laradiactividad procedente tanto de las explosiones nucleares

como de los usos «pacificos» de la energia nuclear representa
una forma particular de contaminacién de importancia peligro-
samente creciente. ..
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5. Lacontaminacion térmica afecta a las aguas donde se vierten las
de refrigeracion o residuales de centrales eléctricas, térmicas o
nucleares, y se traduce en un aumento mayor o menor de la tem-
peratura de las aguas que reciben este impacto; este incremento
implica una mayor actividad metabolica de la mayor parte de
Jos organismos que, si no se ve acompafiada del correspondiente
aumento de la cantidad de alimento, puede conducir a desequi-
librios importantes, o por lo menos, a migraciones hacia areas
no contaminadas térmicamente.» (Pasquelot, Maurice. La tierra
intoxicada. Barcelona, Plaza y Janés S.A. 1973)

. Unejercicio interactivo. Hagamos una experiencia: Se le pr.esentarén
dos puntos de vista acerca de un mismo hecho. Léalos e interactie
con ellas respondiendo brevemente con un argumento que presente
¢l suyo. Coleccione los argumentos de los estudiantes (registrelos) y
reparta por separado las hojas con cada argumento para que sea leido
y analizado por otro compatiero.

. Polémica por teleférico para subir hasta Ciudad Perdida en la
Sierra Nevada de Santa Marta (Colombia). (ET, 25.02.05).

7. Visién 1: Buena noticia para el turismo. El gremio hotelero y
turistico parece ver con muy buenos ojos el proyecto del telefé-
rico en la sierra. «Es la mejor noticia que recibe la ciudad en la
{iltima década —dice LCG, vicepresidenta de C magdalena—.
Va a permitir que nuestro producto turistico sea lo suficiente-
mente atractivo para el ambito internacional».

3, Segin FON, director del Acuario de Santa Marta, «es una idea
maravillosa, pues aqui hay grandes bellezas para apreciar desde
el airen...

4. Para JCB, presidente de A, la idea de poder subir a Ciu-
dad Perdida sin hacer tres dias de camino o sin el impacto
negativo de los helicopteros que hoy llegan es muy buena.
«la sierra es la montafia més alta del mundo y se encuentra a
s6lo 24 kilometros del mar. Es unica y deberia ser el simbolo
de Colombian, afirma. De todos modos, el proyecto no se
puede hacer si los indigenas no lo aprueban. «es su territorio
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y el centro de su cultura —asegura—. Podria pensarse en algo
menos ambiciosoy.

. Visién 2: La implicaciones ambientales. J. Mayr, ex ministro

de Medio Ambiente, al evaluar el proyecto asegura que el cable
tiene una primera etapa que es viable, hasta el Rodadero. «pero
el tramo a Ciudad Perdida esta muy lejos de que se llegue a dar,
por lo quebrado de la zona, es un territorio indigena, esté en
Jurisdiccién de un Parque Nacional y necesita mucho dinero
para su ejecuciony.

. CC, experto en temas ambientales y ex director de la Unidad de

Parques Nacionales, afirmé que «se debe tener cuidado y anali-
zar la estructura del proyecto. Es importante evaluar por donde
pasaria el trazado del cable ya que en la sierra hay cuencas que
estdn en muy buen estado y no se pueden perjudicar. Ademas
por ser una reserva de la Biosfera, Parque Nacional y zona de
Patrimonio Natural, hay que definir varias alternativas y ver si
la relacién costo beneficio amerita su construcciény.

. Por su parte, FA, director de Conservacién Internacional, afirma

que esta es una zona de alta sensibilidad ambiental. «Habria
que ver como se hace, las caracteristicas del proyecto, cuén-
tas personas pueden subir y su capacidad de carga entre otros
factores». «No existen barreras tecnoldgicas insalvables para
hacer un manejo correcto. Asi como puede ser inocuo, puede
ser totalmente destructivo, dependiendo de c6mo se maneje».

. Una oposicién férrea que va a encontrar es la de los pueblos

indigenas que habitan la zona, los cuales ain no han sido
involucrados, pero que desde ya anuncian su rechazo. Segiin
un acuerdo firmado entre el Gobierno y estos grupos raizales,
nada se puede hacer en la Sierra sin su consentimiento. «En
este punto —dice LMR, de la Direcci6n de Infraestructura del
Mintransporte— la Gobernacién quedd encargada de socializar
y discutir todo con las comunidades. De todos modos sabemos
que el sistema de cabinas aéreas no es contaminantey.
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DocuMENTO

Deben ser tomadas muy en seno las
recientes declaraciones de un alto
funcionario ded gobierno brasilefio,
en las que expresd su temor de que
s los calombianos no resolvemos el
conflicto armado, Brasil y el resto
de América del Sur corren el riesgo
de que Estados Unidos imvada a
Colombia y en consecuencia tome
posesion de la cuenca del
Amazonas.

En efecto, esas declaraciones
contienen dos mensajes explicitos:
¢l primero es el llamado 2 que los
paises del subcontinente asuman su
responsabilidad de contribuir 2 la
paz en Colombia mediante la
creacion de un polo altemativo a los
Estados Unidos. Es claro que la
gestion propuesta se dferenciaria de
la esmdounidense en cuanto no
estaria basada en la exacerbacion de
la guerma a través del fortalecimiento
militar del Ejército colombiano, ni
supondria continuar con la .agresion
ambiental que implica el programa
de fumigaciones de los cultivos
ilicitos, especialmente los ubicados
en ¢l suroriente del pais.

Se trataria, es de esperar, de una
gestion politica que fomzara um
negociacion entre el Estado
colombiano y las Farc. Para que esta
gestion pudiera dar resultados
positivos, seria preciso que el
Gobiemo de Colombia aceptara su

Alvaro Camacho
Guizado
El mensaje del Brasil -
El Espectador, nov.16.03

disposicion a negociar, luego de que
las Farc hicieran uma declaracion
explicita no sélo de su aceptacion de
este  procedimiento, sino  de
abandonar las pricticas terroristas a
las que vienen recurmriendo. Tendrian
que renunciar a utilizar a los paises
vecinos como santuarios, bases de
apoyo logistico, fuentes de armas y
de ingresos por venta de drogas
ilicitas. Al fin y al cabo, estas
pricticas constituyen uma evidente
agresion comtra la soberania de esos
paises.

Si estas condiciones se dieran,
todos los paises suramericanos
podrian asumir una iniciativa de paz
para Colombia No es imposible
pensar que ante una gestion de este
upo, 12 Unién Europea decidera
entrar de lleno 2 apoyar la iniciativa
y pudierz contribuir con un decidido
respaldo politico y fmanciero. Sin
duda, Brasl y Argentina podran
encabezar esta nueva dinimica vy,
conjuntamente con los demas
vecinos, constituirian un valioso
interlocutor de los europeos.
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El segundo mensaje es el logico te-
mor del pais mis poderoso de Suraméri-
c de que Estados Unidos ocupe una
parte de su temitorio y con ello amenace
fanio su soberania nacional como su
proyecto  hegemdnico subcontinental.
Seria de esperar que estainvasion exten-
diera mis ain el conflicto colombiano,
¢l Brasil la considerara una agresion ¢
i:_:ynlumaesepaisenmcmfmn-
ao6n que no ha buscado ni podria acep-
tar. Se tratarda paraddjicamente, de
cumplir la consigna del Che Guevara de
convertir al centro de Suramérica en 1
nuevo Vietnam.

Los brasilefios temen que, una vez
asentado en el Amazonas, Estados Uni-
dos ademds derivaria incontabies ganan-
das de las riquezas de la region mas
fémil del mundo en biodiversdad No
seria de extrafiar que detris de los
soldados norteamericanos llegaran los
grandes monopolios famacéuticos y
biotecnologicos a explotar las inmensas
posibilidades econdmcas de la
Amazonia.

Las dos caras del mensaje son claras
para Colambia: de una parte, represen-
tara la apertura de wna coyuntura de
oportunidad para buscar una solucidn
incruenta al conflicto armado. De otra,
les cabria al Estado colombiano y a las
Farc 1a responsabilidad histérica de in-
cendiar una region.

Los gobiernos del area deberian res-
paldr la imicativa braslefa. Esa
podria abrir una mueva esperanza para
Colombia, v el respado de la opinidn
publica se convierte en una necesidad

acam ichog@elt. nel. co

189



	New Scan-20170124121620-00001.pdf (p.1)
	New Scan-20170124121622-00002.pdf (p.2)
	New Scan-20170124121827-00043.pdf (p.3)
	New Scan-20170124121829-00044.pdf (p.4)
	New Scan-20170124121833-00045.pdf (p.5)
	New Scan-20170124121835-00046.pdf (p.6)
	New Scan-20170124121839-00047.pdf (p.7)
	New Scan-20170124121841-00048.pdf (p.8)
	New Scan-20170124121845-00049.pdf (p.9)
	New Scan-20170124121847-00050.pdf (p.10)
	New Scan-20170124121851-00051.pdf (p.11)
	New Scan-20170124121853-00052.pdf (p.12)
	New Scan-20170124121857-00053.pdf (p.13)
	New Scan-20170124121859-00054.pdf (p.14)
	New Scan-20170124121903-00055.pdf (p.15)
	New Scan-20170124121905-00056.pdf (p.16)
	New Scan-20170124121909-00057.pdf (p.17)
	New Scan-20170124121911-00058.pdf (p.18)
	New Scan-20170124121915-00059.pdf (p.19)
	New Scan-20170124121917-00060.pdf (p.20)
	New Scan-20170124121921-00061.pdf (p.21)
	New Scan-20170124121923-00062.pdf (p.22)
	New Scan-20170124121927-00063.pdf (p.23)
	New Scan-20170124121929-00064.pdf (p.24)
	New Scan-20170124121933-00065.pdf (p.25)
	New Scan-20170124121935-00066.pdf (p.26)

