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PREFACIO

Este libro presenta una propuesta de anélisis de los procesos argumen-
tativos en el discurso y pone en primera plana la dimension dial6gica
inscrita en toda produccién discursiva.

El género discursivo es visto como el resultado de la fusién estrecha
entre la practica social humana y el uso del lenguaje; es decir, como una
practica social enunciativa donde se construyen no sélo las imégenes
del mundo (acontecimiento Referido) sino las imagenes de los sujetos
discursivos: Enunciador, Enunciatario y Voz ajena u opinion expresada.
Imagenes que interactiian no sélo con el Locutor que se responsabiliza del
discurso sino entre los mismos sujetos discursivos en términos de fuerzas
sociales enunciativas o tonalidades en el mismo discurso.

La argumentacion es vista como uno de los modos de organizacién
que toma el discurso (diferente del narrativo, explicativo o expositivo) en
razon de las condiciones de produccién discursiva oral y escrita, del tipo
de género discursivo que lo privilegia y de la situacion de enunciacion
creada. La argumentacion vista de esta manera plantea la necesidad de
identificar las diferentes orientaciones que se construyen en el discurso,
las diferentes acentuaciones, ligadas al tipo de interaccién que se cons-
truye entre los sujetos discursivos.

Las diferentes perspectivas de la argumentacién mas conocidas
—Analitica-Prictica de Toulmin, Retérica de Perelman y Dialéctica-
critica de van Eemeren— se integran en una base enunciativa desde la
mirada dialégica del discurso, para dar cuenta de las diversas tonalidades
que toma el discurso y que se enfatizan a veces de manera simultdnea
o polifénica para responder a la construccion del sujeto en términos de
imagenes discursivas: imagen ética (sincero, honesto), imagen solidaria
(amable, sensible) o imagen racional (competente).
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CariTuLo 4

Argumentar se refiere a la actividad de plantear pretensiones,
someterlas a debate, producir razones para respaldarlas, criti-
car esas razones y refutar esas criticas. Un argumento, en el
sentido de un tramo de razonamiento, es la secuencia de opi-
niones y razones encadenadas que, entre ellas, establecen el
contenido y la fuerza de la posicién para la cual argumenta un
hablante particular (Toulmin)

LA ARGUMENTACION ANALITICA-PRACTICA:
LA ESTRUCTURA SEMANTICA DEL ARGUMENTO

En 1958 se publican dos obras que le dan un nuevo aire a la argumen-
tacién, se trata de Los usos de la argumentacién de Stephen Toulmin y
La nueva retorica de Chaim Perelman y Lucie Olbretchs-Tyteca. Uno
en Londres y después en E.U. y los otros en Bruxelas.

Toulmin se opone al logicismo formal de los antiguos y de los clésicos
cuyas reglas resultan dificiles de aplicar en la practica y busca, precisa-
mente, una logica mas 1til, aplicada a las situaciones cotidianas en las
que se realizan discusiones racionales.

Si bien la perspectiva sigue siendo la bisqueda de la légica en el
discurso, se trata de una l6gica que pretende una mayor pertinencia con
el proceso racional de las discusiones cotidianas o institucionales reales,
en la que se proponen justificaciones relativas a un tema particular y en
el marco de un dominio especifico.

Una légica menos aprioristica y mas empirica, relacionada con las
reglas o leyes que rigen los diversos dominios socio-discursivos: juridico,
cientifico, administrativo, pedagégico, politico.
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Al igual que Perelman, Toulmin se !Jasa en el modelo dell género
juridico: una buena argumentacion estaria relacionada con la bisqueda
de relaciones logicas entre los elementos. Un bqu argumentador Flebe
identificar el dominio y el tema y, a la vez, anticiparse a las posibles
refutaciones del auditorio, para tomarlas en cuenta en su justificacion.

Toulmin ofrece un modelo dindmico del proceso logico de la argu-
mentacién, un modelo que busca identificar la prictica de la 16gica en
contextos determinados, una especie de superestructura modélica del
proceso argumentativo, donde todo el razonamiento se basa mas en lo
probable que en lo necesario. _ _—

En esta propuesta, la argumenlaciéx? en todo campo 0 dominio tlfme,
principalmente, una funcion justificativa de la conclusion o la tesis y,
para ello, el hablante o autor del texto busca obtener el consenso del

oyente, para asi lograr que la justificacion sea copsiderada pertinente.
Se buscaria responder a interrogantes como: :Qué me hace decir esto?
(Por qué llego a esta conclusién? ;En qué me apoyo? ;Cémo voy a
defender el argumento?

EL ESQUEMA SEMANTICO DE UN BUEN ARGUMENTO

Tres son los componentes bésicos de’la argumentacién en Toulmin
(Marafioti 2003). la Conclusiony los Datos —que siempre deben ser ex-
plicitos— y la Garantia, que esté presente seménticamente en la relacion

entre Datos y Conclusion. La Garantia, casi siempre: fmplicita, d;be ser
inferida a partir de la relacién entre datos y conclusmn.. Es considerada
como conocimiento compartido o regla general conocida por todos los
participantes; por tanto, se da por defecto. . .
En un argumento intervienen, ademds, otras vaqables que permiten
validar la justificacion. Se identifican, en general, siete componentes:
a. Unos Datos o Hechos que van a justificar el enunciado general.
Los datos siempre son explicitos. Son la.s'pruebas o los argumentos
que se tienen para justificar la conclusion.
b. Una Conclusion, o enunciado general, el cual se infiere a partir
de los datos o argumentos expuestos.
c. La relacién entre Dato y Conclusion debe ser justificada por una
Garantia o Ley de paso. La Ley de paso responde a preguntas del
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tipo ;Cémo se puede pasar del dato a la conclusién? ;Cuél es la
regla o ley general que permite ese paso? ;Cual es el Topos? La
garantia parece cumplir la funcién de la premisa mayor del silo-
gismo clésico. No se trata de enunciados que describen hechos o
datos, sino de principios, de reglas de conexion entre los hechos y
la conclusion, las cuales, deben ser aceptadas por los miembros de
una comunidad; por tanto, su generalidad dependeré del niimero
de personas que adhieran a ella.

A través de la garantia se busca hacer compartir el mismo univer-
so discursivo, la misma ideologia, las mismas reglas generales.
Es una operacién discursiva de base cultural, y por tanto, es en
el terreno de las Garantias, de las creencias compartidas y acep-
tadas, donde se encuentran las diferencias entre los individuos,
grupos y comunidades. Las diferencias culturales dependen de
las reglas, principios, universos discursivos o valores que rigen
una comunidad.

Unos Fundamentos o Soportes que van a apoyar la Garantia. En
los fundamentos se cita o se hace referencia a datos mas particu-
lares, los cuales tienen la funcién de apoyar la garantia (cuando
ésta ha sido cuestionada), con el fin de mostrar que los argumentos
que se presentan, responden a la verdad o que, por lo menos, son
aceptables, 0, que la ley de paso en la que se basa la relacion entre
Datos y Conclusion, esté vigente.

La Modalizacion manifiesta la fuerza o el grado de certeza que
se tiene acerca de lo manifestado en el argumento. No siempre
la relacion puede manifestarse con absoluta certeza, sobre todo
cuando se tienen en cuenta las posibles refutaciones o reservas;
en la practica, encontramos mas bien relaciones condicionales o
probabilisticas, pues no hay verdades o grados de certeza absolu-
tos, como ocurriria en las matematicas. Para dar cuenta del grado
de certeza se utilizan modalizadores que pretenden anticiparse a
la respuesta comprehensiva del auditorio y sirven no solo para
modalizar sino, también, para calificar la conclusion. La moda-
lizacion puede expresarse con términos como probablemente,
seguramente, indudablemente, tal vez, aparentemente, resulta
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plausible, asi parece. Una relacién expresada asi: «si D, entonces,
probablemente C», indicaria una fuerza incompleta en el dato y
la garantia; expresada «si D, entonces, presumiblemente C», in-
dicaria el carécter condicional de Ia conclusién, cuya utilizacién
estd relacionada con una posible restriccién.

g LaReserva es el elemento que representa la restriccion o la ob-
jecién de la conclusién a la que se quiere llegar. Generalmente
expresada por un adverbio modal del tipo «a menos que...»

Cada uno de estos elementos est diferenciado y no se debe confundir
uno con otro: los datos siempre son explicitos; las garantias no son datos,
son reglas o principios y estan implicitos, son deducibles; la conclusién
siempre est4 presente, es la tesis que se quiere justificar. Los soportes o
fundamentos son datos o hechos mas particulares que apoyan la garantia
en caso de que se haya hecho una restriccion; la modalidad acompaiia
la conclusién y da indicios del grado de certeza o de probabilidad de
la conclusién, en relacién con el dominio o marco discursivo en el cual
se realiza el argumento. La validez del argumento estara intimamente
relacionada con las reglas o principios de determinado marco o dominio
socio-discursivo,

Algunos autores (Rivano en Marafioti, 2003) consideran que el Dato
de Toulmin corresponderia a la premisa menor del silogismo clsico y
la Garantia a la premisa mayor. Sin embargo, Toulmin se distancia de ]a
misma noci6n de premisa en la logica clésica y, precisamente, muestra
la ambigiiedad del silogismo por cuanto en algiin momento la garantia
se puede confundir con los datos del fundamento; por tanto, considera
necesario identificar y diferenciar claramente el Dato de la Garantia y,
la Garantia, a su vez, de los Fundamentos (o datos mas particulares).

El planteamiento se resume cuando se identifica claramente en qué
tipo de dominio socio-discursivo (cientifico, juridico, estético, adminis-
trativo) o género discursivo se encuentra la problemética o la cuestién
a la cual se refieren los argumentos, y cudl es el propésito que subyace
a dicho asunto.

Los Datos en los que se basa el argumento deben ser pertinentes y
suficientes para apoyar la Conclusién. La garantia que asegura el paso

118

LA ARGUMENTACION EN LA ENUNCIACION

debe ser aplicable a la relacion entre Dy C, es deci.r, al caso del que se
trate, y debe, ademds, basarse en unos Soportes Séll.dOS. _

La modalidad debe hacerse explicita y las refutaciones o excepciones
deben ser bien comprendidas por todos.

La vinculacion estrecha entre las diferentes partes se rpuestra a traw{és
de la dependencia microestructural expresada en el siguiente grafico:

(entonces)

D (M) = C

HG

(Dado que) (A menos que)

La validez de los argumentos est4 relacionada con el d.on}ir.no 0 cam-
po en el que el argumento se realiza. Los argumc_entc.ys. juridicos se;lén
convincentes en la medida en que convocan los principios del d'erec 0.
Los argumentos cientificos seran validos en el marco de los parametros

o leyes que ha acordado la comunidad cientifica.

LA NATURALEZA DE LA GARANTIA

a. El campo administrativo o financiero

Existe una relacion de la garantia con las creencias comunes, con los
principios o valores que orientan las comumdade:s. La fuerza de los argui
mentos dependeré de la presentacion de la relacion entre D yC y laG a.
auditorio apropiado y en el foro apropiado. Veamos el siguiente ejemplo:

Ejemplo 1 .
«Por el momento, se le ha negado el préstamo. Usted no tiene
propiedades ni trabajo fijo; pero si se consigue un buen fiador con
capacidad de pago...» 5
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*  DATO: Usted no tiene propiedades ni trabajo fijo
* MODALIDAD: Asi que por el momento...
* CONCLUSION: Su peticién de préstamo se le ha negado,

*  GARANTIA: El banco sélo presta a quienes tienen dinero o res-

paldo econdmico, o terceras personas que respalden

* FUNDAMENTO: Las leyes bancarias son rigidas y no se permi-

ten riesgos
*  RESERVA: A menos que usted se busque un buen fiador
Graficamente,

No tiene

propieda (Por el momento) Se le ha
des ni (M) — negado el
trabajo préstamo
fijo

Las leyes

bancarias

ESTPUIAN Qi El Banco sélo A menos que se

para hacer presta a busque un buen
préstamo se quienes tienen fiador

necesita dinero o

tener respaldo de

propiedades o tercercs

fiador

b. El campo socio-econémico

Veamos c6mo se aplicaria a un comentario en relacién con el tsunami

en Asia (enero 2005):

Ejemplo 2

(D) El tsunami acaecido en el mar fndico en enero de 2005, causo
un desastre inconmensurable en vidas humanas y devastacion de
infraestructura, en una region que dependia basicamente del turis-
mo. (M) Aparentemente, ante una fuerza de la naturaleza tan grande
y en una regién volcénica como el Cinturén de Fuego, es poco lo

que se puede hacer (C). (G) La regién del Cinturén de Fuego es -

una regién con terrenos muy inestables —Las condiciones son
peligrosas— se realizan desplazamientos atn sin intervencién hu-
mana. (R) ;Pero... y la investigacién? ;los avances investigativos
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y tecnolégicos actuales, no permiten detectar los movimientos
sismicos en mar y tierra? (F) Los paises de esta region, son muy
pobres y no pueden tener una estacién Meteorolégica conla ulti-
ma tecnologia y ciencia, como si lo tienen en el Océano Pacifico,
Estados Unidos y Japén. Entonces el desastre no depende sélo de
las fuerzas de la naturaleza (C).

Y este otro:

Ejemplo 3 ’
—Los indigenas paeces de Colombia, tal vez uno de los sectores
mas golpeados en Colombia, pusieron a raya a la maquinaria de
guerra montada por guerrilla y paramilitares en el Cauca. La resis-
tencia pacifica puede dar resultados, los indigenas lo demostraron
en diciembre de 2004.

— .Y usted si cree eso, que el poder indigena esta creciendo?

— Sesenta mil marcharon en paz, la Guardia Indigena rescaté al
alcalde Vitonas de manos de las FARC y ganaron dos premios por
su lucha.

»  DATO: Los indigenas paeces de Colombia, tal vez uno de los sec-
tores mas golpeados en Colombia, pusieron a raya a la maquinaria
de guerra montada por guerrilla y paramilitares en el Cauca.

*  MODALIDAD: (ciertamente) !
+  CONCLUSION: La resistencia pacifica puede dar resultados,

*  GARANTIA: hay maneras alternativas de lograr la paz sin armas,
las armas no son la inica solucidn.
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* RESERVA: ;Y usted si cree eso, que se pueden proponer alter-
nativas en este pais?

* FUNDAMENTO: Los indigenas ya lo habian demostrado en
2004. Ayer 70 mil marcharon en paz, la Guardia Indi gena rescatd
al alcalde Vitonds de manos de las FARC y ganaron dos premios
por su lucha.

¢. El campo econémico-politico
Y un ejemplo sobre economia:
Ejemplo 4:
Los colombianos no tienen mucha experiencia en negociaciones
internacionales, por tanto, presumiblemente, no se puede esperar
que logren una simetria en las negociaciones del TLC con EU., jni
siquiera una negociacién decente! A menos que se consigan buenos
asesores y expertos en negociaciones internacionales y confiables,
y asi, logren establecer la relacioén simétrica necesaria y hacer las

exigencias que beneficien al pais. En varios paises como X, Yy
Z asf lo hicieron.

*  DATO: Los Colombianos no tienen mucha experiencia en nego-
ciaciones internacionales.

* MODALIDAD: presumiblemente

+  CONCLUSION: (por tanto) no van a lograr hacer una buena
negociacion '

*  GARANTIA: es dificil hacer una buena negociacién cuando no
se tiene experiencia en este tipo de tratados

*  RESERVA: A menos que se acuda a un experto
* FUNDAMENTO: en otros paises lo hicieron

d. El campo juridico

Toulmin define la Ley como un sistema de procedimientos y principios
que busca proveer decisiones sistematicas con el fin de garantizar la vida
y la libertad de los individuos, proteger la propiedad, legitimar la firma
de contratos validos, resolver conflictos entre las personas, mantener el
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orden piiblico y perseguir la objetivacion de otras metas que la sociedad
ha consensuado (Perelman 1989: 767-8)'.

El discurso razonado de lo legal es exclusivo de las cortes y las disputas
cotidianas, generalmente, toman como punto de referencia el proceso
razonado del derecho, si bien, no todos conocen las garantias que brinda
la legislacion. Por ello, en casos dificiles, se acude a los expertos: los
abogados.

En el campo juridico, particularmente en un juicio, se identifican los
roles de demandante; abogado del demandante, quien representa al de-
mandante y toma su lugar; demandado; abogado del demandado, quien
también toma el lugar del demandado; el juez y el jurado; todos estos
actores se mueven en el escenario de las leyes del derecho que rigen en
la comunidad.

¢ Cuales son los hechos validos?

De todas las instituciones sociales, el régimen legal es el que provee
el mds intenso foro para el ejercicio y el anélisis de los razonamientos
y las argumentaciones y este papel lo ha cumplido desde hace siglos
(Marafioti 2003).

Lo prirﬁero que se debe determinar en un proceso legal son los hechos
vélidos. Lograr el consenso sobre cuéles son los hechos o situaciones a
tener en cuenta y sobre los que se debe tomar una decision, es el punto
de partida de una buena argumentacion.

En la fase de apertura de un proceso judicial, cada uno de los abogados
expone con claridad ante el jurado qué es lo que pretende probar.

Veamos, a partir de un ejemplo, cuyos extractos son tomados de la
pelicula Filadelfia (Jonathan Dewe, 1993, con Tom Hanks y Denzel
Washington), cémo opera el modelo propuesto por Toulmin. Se trata de
una demanda por despido ilegal; un caso de discriminacion en el que se
despide a un abogado socio de la firma por ser portador del virus VIH.

! En lugar de fundamentar nuestras teorias filosoficas en verdades definitivas e indiscutibles,
tomaremos como punto de partida el hecho de que los hombres y los grupos humanos se adhie-
ren a toda clase de opiniones con una intensidad variable, que sélo se puede conocer al ponerla
a prueba.
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Ejemplo 5 - Hecho (4): El tuvo éxito en su hipocresia. Los socios de WWW
Abogado Demandante: no sabian que AB tenia SIDA cuando lo despidieron

«Damas y Caballeros del jurado, olviden lo que han visto en te- Hecho (5): AB se estd muriendo ‘ i
levision y en cine. No habré testigos inesperados, ni confesiones Hecho (6): AB esté enojado. ..porque su estilo de vida, su conducta
conmovedoras. Se les presentara un hecho simple. Andrew Becket imprudente. .. le han acortado la vida... Y por su enojo, por su rabia,
fue despedido. ’ ataca ferozmente... y quiere que alguien pague.

Oiran dos explicaciones de la razon, la nuestra y ... la de ellos. Gracias

Les corresponde a ustedes escudrifiar cada capa de la verdad hasta . ) )

d:ti:r?linarpzual versién suena més cierta. P Al comienzo del ejemplo, precisamente, el abogado demandante ex-

plica cudl es la tarea de un juez y un jurado: elegir la mas convincente,

Esto es lo que debo demostrarles: entre las versiones que se le presentan sobre la historia. Para que la historia

Punto nimero uno: Andrew Becket era... es un brillante abogado, convenza o por lo menos sea valida se debe seguir una secuencia discursiva
un gran abogado. razonada en la que se muestren los hechos de una manera determinada.
Punto numero dos: Andrew Becket, afligido por una enfermedad Veamos la aplicacion del esquema de Toulmin en el ejemplo anterior,
debilitante decidié en forma personal, comprensible...y legal para mostrar como la versién diferente de cada uno de los abogados se
mantener el hecho de su enfermedad en secreto. adecua a las mismas categorias seménticas propuestas para la estructura
Punto niimero tres: sus empleadores descubrieron su enfermedad. Y del argumento.

Damas y caballeros a la enfermedad a la que me refiero es el SIDA El esquema de la parte demandante es el siguiente:

Punto numero 4: ellos... se asustaron. Hicieron lo que casi todos *  DATO: AB era un excelente abogado, sin embargo, CW y sus
queremos hacer con el SIDA... ponerla a un lado. Llevar al SIDA socios lo despidieron porque era portador del VIH.

y a todos los que la padecen lo més lejos que sea posible. La «  CONCLUSION: Entonces CW y su firma infn'ngieron. la ley
conducta de estos empleadores parece razonable. A mi también. cuando despidieron a AB.

= SID.A ¢s una enfermedad wiorte., mcura.ble. Per? . 1m;;o§1an *+  GARANTIA: Es ilegal y discriminatorio despedir a alguien com-
como juzguen a Charles Wheeler y sus socios, en términos éticos " petente por tener VIH.

y humanos, el hecho es que cuando despidieron a Andrew Becket i .
porque tenia SIDA ellos infringieron la Ley». * SOPORTE: (i) AB es competente.
(i1) El acto Federal de rehabilitacion de 1973 prohibe

Ejemplo 6 discriminacién contra personas calificadas y disca-
Abogada de Firma demandada: pacitadas que puedan llevar a cabo los deberes que
«Hecho (1) El desempefio de AB en el trabajo varié de compe- puedan ejecutar las tareas requeridas por su emplea-
tente...bueno, a muchas veces mediocre e incluso absolutamente dor. (Este fundamento fue mencionado antes en la
incompetente pelicula, pero para los abogados que conocen la ley
Hecho (2): alega que es victima de mentiras y engafios es un fundamento implicito).

*  RESERVA: decidié, de manera personal, mantener su enfermedad

Hecho (3): fue AB quien minti6 a sus empleadores haciendo todo
en secreto.

lo posible para ocultarles su enfermedad
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El esquema de la parte demandada es el siguiente:
*  DATO: AB fue despedido por incompetencia laboral.
+  CONCLUSION: Entonces el despido de AB no es ilegal.

. GARANTiA: Si el desempefio de un empleado es mediocre el
empleador lo puede despedir

»  REFUTACION: Pero ese no es el verdadero motivo del despido.

* SOPORTE: AB Alega ser victima de mentiras, pero fue ¢l quien
minti6, estd enojado y quiere que otros paguen. Los socios no
sabian que tenia SIDA.

Se trata del mismo hecho pero cada abogado ofrece una versién di-
ferente y, lo que es mas importante, apoya su versién en una Garantia
distinta y totalmente opuesta.

e. El campo ético

Las personas deliberan acerca de qué es lo correcto y que e lo inco-
mrecto, de lo bueno y lo malo, de lo benéfico o daiiino, lo justo o lo injusto
para una comunidad o una persona, es decir de lo ético. Sus actividades
se basan en principios que comparten y que generalmente aparecen
subyacentes (implicitos) en el momento de argumentar, los cuales les
permiten relacionar los argumentos con la conclusién u opinién que se
quiere sustentar.

La conciencia ética esté relacionada con principios racionales y ra-
zonables que surgen de la valoracién que se le dé a las acciones y alos
hechos realizados. Los asuntos éticos son transversales, pues se encuen-
tran en los otros campos o dominios: cientifico, administrativo, juridico,
estético. Es el aspecto preferencial del discurso politico, de los editoriales
de prensa, de los articulos de opinion, de los debates parlamentarios, de
los debates televisivos, de las disertaciones.

Veamos cémo se identifican las categorias semantico-logicas del
esquema de Toulmin en el siguiente ejemplo:
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Ejemplo 7

Adids

Por Hernando Gomez Buendia

Querian silenciarme y —de momento— lo han logrado. Primero
me acusaron de hacer plagio en un escrito que yo no redacté. ;Y
ahora me despiden por el hecho de revivir mis propias opiniones!
Lamento que, en su buena fe, el Director de SEMANA haya aca-
bado siendo instrumento de una falta de justicia.

Yo sin embargo espero confiadamente el veredicto de la Comision
que él mismo designo.

A mis lectores les debo gratitud. Y a mi familia, unos dias de
descanso.

Hasta luego,
Hemando Gémez Buendia.
Primero, me
acusaron de ' de momento _—
hacer plagio... 1. Han logrado
iY ahora me ( M) ﬂ silenciarme
despiden por +
revivir mis Lamento que, 2. el Director de
propias SEMANA haya
opiniones! acabado siendo
un instrumento
de falta de
No es legal ni Justicia -
Existe correcto despedir Sin embargo,
comisién - a un periodista espero
Evaluadora por decir su veredicto de '
Derechos opinién Comisién que él
Humanos La democracia +mismo eligié
garantiza la W

libertad de prensa

Los modos de organizar la informacion en una secuencia argumenta-
tiva varian. En este ejemplo vemos que la carta comienza mencionando
una primera Conclusién, para después referirse a los Datos o argumentos.
La Garantia estaria dada por el principio de «No es correcto despedir a
un periodista por expresar su opinion, la democracia garantiza la libertad
de prensa». El ejemplo presenta una nueva Conclusién u opinién con
un Modalizador «lamento que (es lamentable) el director haya acabado
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siendo un instrumento de falta de justicia»: es una opinién doblemente
moralizada, por el «lamento» y por «haya acabado siendo un instru-
mento» lo cual implica un Agente diferente a él, quien lo utilizé como
instrumento para realizar la injusticia. Presenta una Reserva que comienza
con un «sin embargo, esperaré veredicto» relacionada con un Fundamen-
to «Comision Evaluadora de Derechos Humanos de los periodistas».
Finalmente se despide, enfatizando en que es algo temporal.

Veamos otro ejemplo tomado de «Breviario de Cosas Raras» de Héctor
Abad Faciolince, columnista de la revista SEMANA.:

Ejemplo 8

—Existe, en las declaraciones de renta, un renglén que se llama
«semovientesy». Se refiere a los animales de los que uno es propie-
tario. En particular, caballos, cerdos y reses, que representan alguna
riqueza. Segiin datos de los gremios, en el pais existen decenas de
millones de estos semovientes. Pero, cosa curiosa, he averiguado
lo que este renglén le representa al Estado en impuestos. Casi
nada. Mas que una norma absurda, en este caso estamos frente a
una norma que no se cumple. ;Qué tal si ahora que buscan resolver
el problema fiscal poniéndole IVA hasta a la yuca se preocupan
también porque los duefios del ganado llenen la casilla que dice
«semovientes»?

D) Existe, en las
an):laradn:\u de Pero, cosa curiosa (C) 1. Lo que este

renta un renglén rengién le representa
que se llama ( M) 2l Estado es casl
‘semovientes’ nada,
54 raflerd & ks (C) 2. No es absurda,
animales de los que s una norma que no
uno es propietario: se cumple.
caballos, cerdos y
reses, que
representan alguna (G) A mayor cantidad de
riqueza. semovientes mayor

riqueza, a mayor riqueza  (R) ¢Qué tal si ahora que

mayor impuesto buscan resolver el

= no es correcto pagar problema fiscal poniéndole

casl nada IVA hasta a la yuca se

preocupan también porque
los duefios del ganado
MWenen la casilla que dice
‘semovientes'?

(F) Segin datos de

los gremios en el

pais existen decenas

de millones de estos

semovientes
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El columnista acude a un desarrollo argumentativo cuya organiza-
cion textual presenta primero los datos: «en las declaraciones hay un
renglén de semovientesy; amplia los datos: «se refiere a los-caballos,
cerdos y reses»; e incluye un fundamento o informacion mas particular:
«seglin datos de los gremios hay decenas de millones en el pais»; esta
informacioén complementaria es la que permite establecer la relacion
con la Conclusién: «este renglon no representa al Estado casi naday; el
paso de los datos «millones de semovientes» a la Conclusion «pero los
duefios no pagan casi nada de impuestos al Estado», es la Garantia de
«a mayor nqueza Mayor pago, «No €s COITecto pagar pocos impuestos
con tanta riquezan.

Veamos un tltimo ejemplo:

f. El campo cientifico
Ejemplo 9
El mundo comienza la era del hidrégeno. El tltimo prototipo dise-
fiado por la GM puede recorrer 500 kilémetros —como un viaje de
Bogoté a Bucaramanga— sin necesidad de tanquear. Quienes han
manejado esos carros dicen que los sorprende lo silenciosos que

son. El secretario de Energia de E.U. anunci6 la semana pasada
una inversiéon de US$ 1.200 millones para nuevos desarrollos.

El Gitimo
prototipo
disefiado por la PN (C)El mundo
General Motors ( M) comienza la era
puede recorrer del hidrégeno
500 kilémetros -
s como un viaje (C)EI Secretario
dae Bogotd “de Energia de
ucaramanga- E.U. anuncié
sin necesidad de fversién de
tanouear US$1.200
: A mayor distancia millones para
mayor consumo nuevos
Son Si mayor distancia desarrolios
silenciosos  messsss—)p-  sin tanquear
entonces es muy
econdmico

El esquema propuesto por Toulmin corresponde a la matriz seméntica
del argumento en términos de las categorias que se encuentran en todo
texto que tiene organizacion argumentativa donde los Datos, la Garantia
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y la Conclusién son obligatorias en la estructura semantica; la primera
y la tltima siempre estan explicitas en la estructura textual, mientras
que la Garantia, o presupuesto, generalmente permanece implicita.
Las otras categorias son opcionales (Modalidad, Reserva, Fundamento a
la Garantia). Estas pueden aparecer en una organizacion argumentativa
mas completa. En una argumentacién compleja pueden aparecer varias

razones o hechos asi como conclusiones intermedias.

Cuadro recapitulativo de las categorfas semanticas
del argumento razonado

Elementos de cualquier argumento

{eY

Conclusién
(Aseveracion,
Tesis)
Pretension

Lo que se afirma o se pretende soste-
ner; la tesis del argumento o el destino
al que se quiere llegar. Es necesario
estar seguro del cardcter preciso de ese
objetivo.

Un argumento se caracteriza por la
conclusién. ;Qué es exactamente lo
que se pretende sostener como tesis?
{Qué conclusién quiere que se respal-
de como resultado del argumento?;A
dénde se quiere Ilegar con la argumen-
tacion?

Datos

Esto se refiere a los tipos de informa-
cién, de fundamentos subyacentes que
son requeridos si se quiere que una
conclusién sea aceptada como sélida y
confiable. PREMISA MENOR

¢Por qué se dice lo que se dice? ;De qué
informacién se dispone? ;Sobre qué
datos o hechos se sostiene la Conclu-
sién, la Tesis?;Dénde se debe comen-
zar para hacer conocer la conveniencia
de la propuesta y lograr el acuerdo del
interlocutor?;De dénde parte la tesis?
{Cuél es la informacién de base?

Garantia

La Garantia es una regla general de
conexién que permite el paso de los
Datos a las Conclusiones. Es el «lugar
comin» o el Topos.La garantia es una
ley (una regla, una ley del derecho;
una idea compartida, una méxima,
pensamiento, o consenso general; un
cdigo legal, una teoria cientifica, un
estudio estadistico, una costumbre
arraigada, una creencia, etc.) que hace
aceptable la Conclusién. La Garantia
apoya el argumento; Segiin algunos
autores, actia como la PREMISA
MAYOR en la dialéctica clasica,

¢Dado el punto inicial, cémo se
Justifica el paso de los argumentos a
la Conclusién?;Qué camino se debe
tomar para ir de/ Argumento inicial,
de los datos, a la Conclusion?;Cual
es la garantia que permite pasar de
las bases o datos y sostener la Tesis o
Conclusién?

o ey, ke
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Viene

Fundamentos
(Respaldos-
Soportes)

Los respaldos se construyen mediante
un nimero determinado de justifica-
tivos que permiten apoyar la garantia,
ley o norma en un momento dado.
Los justificativos a los que se recurre
con los argumentos de respaldo varian
segin los contextos de accion: los es-
tatutos legales deben estar validados
legislativamente; las leyes cientificas
deben estar cuidadosamente verifica-
das; etc. Aparte de hechos particula-
res que sirven como base en cualquier
argumento dado, es necesario ubicar,
por lo tanto, el cuerpo general de in-
formacidn, o respaldo, que presupone
la justificacion a la que se apela en el
argumento: (i) Documentos histéricos,
(ii) Estadisticas, (iii) Articulos periodis-
ticos, (iv) Publicaciones cientificas, (v)
Documentos legales (vi) Otros

(Se trata realmente de una garantia se-
gura? ; Por qué? ;Con qué informagién
se pretende respaldar la tesis?;Este
trayecto propuesto a través de los
justificativos, permite llegar con se-
guridad y confianza a la Tesis que se
busca respaldar?;Qué otro tipo de in-
formacién general tienes para respal-
dar tu confianza en esta justificacién
particular?

Calificadores
modales

Procesos de atenuacién de la fuerza ar-
gumentativa que se realizan a través del
uso de modalizadores como «posible-
mente», «cierton. Manifiestan el grado
de certeza en el que se ubica el Argu-
mentador.Algunas justificaciones nos
llevan, invariablemente, a la conclusion
requerida; otras lo hacen frecuente-
mente, pero no con el cien por ciento
de confianza. Otras lo hacen solo con-
dicionalmente o con significativos ma-
tices: «generalmente», «posiblemente,
«en condiciones ideales, etc.

¢Con cudnta certeza esta justificacion
da solidez al paso desde las bases
hasta la Conclusion? JEl paso estd
garantizado por el grado de certeza?;Se
sostiene sélo con ciertos matices?;Es
fundamento para una apuesta mas o
menos riesgosa?

Refutaciones
posibles
Restricciones

Se puede entender plenamente los
méritos racionales de los argumentos
en cuestion, solo si se logra reconocer
las circunstancias (raras, pero posibles)
bajo las cuales no se podria confiar en
ellos.

{Qué tipos de factores o condiciones
podrian sacarnos del camino?;Qué
posibles elementos podrian desvirtuar
este argumento? ;Qué se asume
implicitamente cuando se confia en la
ley de paso, en la garantia propuesta?
Version adaptada de: Toulmin, S., T.
Rieke y A. lanik (1979) An introduction
to reasoning, New York: Macmillan, y
Rivano.
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TRABAJOS PRACTICOS

1. En los ejemplos o textos siguientes identifique las partes del
argumento, infiera y explicite la Garantia y reconstruya el grafico
correspondiente.

2. Lea la prensa, identifique un articulo interesante y trate de
reconstruir el argumento propuesto teniendo en cuenta el modelo
de Toulmin.

3. Comparta su ejemplo y sométalo a un analisis conjunto para
corroborar su anlisis.

a. Philip Morris con 51% del mercado. El Pielroja ya paso a manos
extranjeras

Regulacion y demandas (26.04.05)

En menos de dos horas PM se quedd con el control de una de las
empresas insignia de Antioquia por la cual pagé 700.000 millones
de pesos y en la que ahora se fabricaria Marlboro.

Entre los criticos de la operacion se dice que la firma estadounidense
se estd aprovechando de los vacios legales en materia de regulacion
contra el consumo de tabaco, para quedarse con un jugoso mercado.
Gerard manifest6 que si bien Colombia era uno de los paises con una
legislacion més laxa también abogaba para que fuera mas estricta.
«Nos parece inaceptable que no haya una regulacién completa sobre
la materia», dijo.

Sobre las demandas en E.U. impulsadas por el departamento de An-
tioquia, por supuesto favorecimiento al contrabando estén pendientes
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de resolucion pues la Corte Suprema de Justicia no volvié a tocar el
caso que ya habia sido rechazado en segunda instancia.

DATO:
MODALIDAD:
CONCLUSION:
GARANTIAOPRESUPUESTO:

RESERVA:
FUNDAMENTO:

- Siusted quiere que los estudiantes mejoren los procesos de compren-

sién y de produccién de textos, lo més seguro es que usted mismo
deba aprender acerca de la manera como funcionan los textos. Las
investigaciones han mostrado que los saberes previos acerca de la
organizacion de los textos académicos, desarrollados a través de la
practica pedagogica pertinente, incide favorablemente en una mejora
de la comprensién y en el aprendizaje a partir de los textos.

DATO: _
MODALIDAD:
CONCLUSION:
GARANTIAOPRESUPUESTO:

RESERVA: :
FUNDAMENTO:

‘c. Existen tres posibilidades para reactivar la economia: a) no aumentar el

salario de los empleados; b) Aumentar las horas de trabajo; c) aumen-
tar el salario y disminuir las horas de trabajo. Las dos primeras crean
malestar en los empleados, los llena de preocupaciones, disminuye
su creatividad y reduce el nivel de concentracién en el trabajo y, por
tanto, la productividad disminuye. Entonces, debemos optar por la
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tercera alternativa. No pone en riesgo la empresa ni causa malestar.
Se debe elegir la alternativa que ofrece mejores garantias y beneficios
para todos.

DATO:
MODALIDAD:
CONCLUSION: __

GARANTIAOPRESUPUESTO:

RESERVA:
FUNDAMENTO:

d. No siempre la disminucién del tiempo de trabajo ofrece a los hombres
del siglo XXI la posibilidad de hacerse mas cultos, de compartir con
la familia o los amigos o de ocuparse de actividades espirituales. (Por
qué, cémo se explica esto? ;Cual es la causa?

Las encuestas realizadas evidencian que la mayoria de los trabajadores
pasan el fin de semana ensimismados en el aparato de televisién o
frente-a un computador. Sin embargo ellos manifiestan que preferirian
hacer lo contrario. La TV funciona como una adiccién.

DATO:
MODALIDAD:
CONCLUSION:_

GARANTIAOPRESUPUESTO:

RESERVA:
FUNDAMENTO:__

€. {Quiénes son la élite en Colombia? ;Y qué impuestos pagan? Las
cifras recientes de la Contraloria responden la primera pregunta: la
élite es el 10% més rico de la poblacién, que recibe un asombroso
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47% de los ingresos de todo el pais. Por razones obvias de equidad,
uno esperaria que la mayor parte de las rentas del Estado vinieran de
impuestos a los ingresos de esta fraccion privilegiada de la poblacién.
Al fin y al cabo, son cuatro millones de potenciales contribuyentes
con poder de pago, entre los que podriamos estar usted y yo por
tener con qué acceder a Internet y leer esta revista. Pero la realidad
es muy diferente: s6lo 800.000 colombianos declaran renta. ;Y los
otros 3.200.000 ricos? Aqui es donde las cuentas comienzan a descua-
drarse. Los demds no declaramos renta porque evadimos impuestos
impunemente o porque ganamos menos de $60 millones al afio, que
es el irrisorio minimo fijado por la ley. Tampoco pagan, o pagan muy
poco, el millén y medio de terratenientes que son duefios de mas del
60% de la tierra en Colombia.

DATO:
MODALIDAD:
CONCLUSION:
GARANTIAOPRESUPUESTO:

RESERVA:
FUNDAMENTO:

. Si usted desea tener buena salud evite consumir meniis «chatarray,

segun estudios realizados en deportistas que comenzaron a cam-
biar su dieta sana por el meni chatarra se observaron en menos
de un mes los efectos negativos en el organismo y parece que los
dafios que el «menii chatarra» puede ocasionar en el cuerpo son
irreparables.

DATO:
MODALIDAD:.
CONCLUSION:
GARANTIAOPRESUPUESTO:
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RESERVA:
FUNDAMENTO:
g. Profesora M.C., no le pude entregar la resefia hoy. Estoy haciendo
un curso relacionado con mi trabajo que ocupa la mayor parte de mi

tiempo. Ademés mi computador se quemd, estaba lloviendo y usted
sabe que vivo lejos, de todas maneras no tenia como transportarme.

DATO:
MODALIDAD:
CONCLUSION:
GARANTIAOPRESUPUESTO:

RESERVA:
FUNDAMENTO:

h. Un vidrio abandonado en una montafia puede causar un incendio in-
conmensurable, sobre todo cuando estamos en verano y el sol calienta
en todo su furor.

DATO:
MODALIDAD:
CONCLUSION:
GARANTIAOPRESUPUESTO:

RESERVA:
FUNDAMENTO:

i, Nosaldré a montar bicicleta hoy. Mi bicicleta estd pinchada y ademéas
tengo que terminar la introduccion y la conclusién de mi libro.

DATO:
MODALIDAD:
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CONCLUSION:
GARANTIAOPRESUPUESTO:

RESERVA:
FUNDAMENTO:

j. Le invitamos a que vea una pelicula donde haya un juicio, e identifi-

que las partes de la secuencia discursiva seguida por el razonamiento
legal. Traiga su analisis para discutir en clase.

. Se propone un taller de analisis en grupos, utilizando el modelo pro-

puesto por Toulmin. Todos los grupos leen completamente el textg, Se
reparte el texto por parrafos a cada grupo (uno por grupo) para buscar
el andlisis total del texto. Se busca que los estudiantes expongan sus
propuestas.

«A viaticar a Lima

1. Las negociaciones del TLC andino que se realizardn en Lima
seran la repeticion del consabido ritual de las otras ocho rondas.
Estados Unidos, seguita sin ofrecer nada, argumentando que su
atencion esté colocada en la aprobacion del Cafta que apenas hace
una semana inicié su tramite en el Congreso estadounidense. Los
andinos llegardn con su habitual canasta de regalos, esperando
respuestas que no haran los estadounidenses y estos, sacarin de
su variado repertorio nuevas exigencias y condicionalidades.

2. Enestaronda reiterardn su exigencia de exportar productos usados

incluyendo desechos de la produccién de cereales, amenazaran,
con la disimulada complicidad de Colombia, a Ecuador y Peru
de no incluirlos en el tratado si resuelven los litigios con las
multinacionales y esta vez han escogido el tema de las barreras
sanitarias para recordar que no habré «acceso real», sino que ellas
se estudiardn producto por producto y pais por pais, por separado.
Ala propuesta de tomarse todo el mercado de cereales de la region
en menos de cinco afios, afiadiran otras aspiraciones similares y
mantendrdn como «rehenes» los esparragos, las flores, el atin y
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demés productos de la canasta exportadora andina en espera de
que los andinos hagan nuevas concesiones.

Pricticamente todas las mesas sesionarén uno o dos dias y alli
hablarén y hablarén sin que cristalicen las pequefias aspiraciones
de los gobiernos andinos los cuales serin mantenidos en vilo hasta
el final del proceso. La nueva mesa de «abogados» continuara
devanandose los sesos para tratar de ponerle conejo a los acuerdos
de la CAN y los Estados Unidos exigird nuevamente que cualquier
concesién dada a otros paises les sea otorgada a ellos y har4n un
nuevo esfuerzo por aislar a Venezuela.

. Nohay negociacion, se sientan a conversar y a refrendar los textos

presentados por Estados Unidos. Los andinos consideran altamente
positivo cualquier palabra pronunciada por los norteamericanos ya
que la consideran un signo de interés en la negociacién y, las desme-
suradas y arrogantes exigencias gringas las consideran normales ya
que Estados Unidos «siempre presentan posiciones maximalistasy
para al final ceder. En otras palabras Estados Unidos quiere despo-
jarnos hasta de la ropa, pero si al final nos dejan un taparrabos esto
es considerado una gran victoria por los flamantes negociadores.

El secreto de la farsa consiste en dejar todo lo fundamental para
lailtima ronda y en ella decir: lo toman o lo dejan. Los gobiernos
andinos lo tomarén y se cerraré el telon.

La expectativa disminuye. La propia oficina comercial de Es-
tados Unidos afirma que el TLC no tendra mayor impacto en el
crecimiento de los paises andinos, los estudios de la CEPAL para
Ecuador lo corroboran. Los més timoratos anhelan que simplemen-
te se prorrogue el ATPDEA, otros suefian con revivir el ALCA.
Académicos proponen esperar a ver que pasa en la OMC.

Pero las ilusiones de detener la barbarie del «libre comercion
mediante componendas o propuestas ingeniosas cada vez tienen
menos espacio.

En Ecuador la crisis politica amarra las manos del gobierno, en Perti
el APRA prefiere firmarlo el afio entrante con un nuevo gobiemoy
en Colombia. Uribe teme el impacto del tratado para su proyecto
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de reeleccion. Del engafio nuevos sectores se han percatado.
El malestar social se profundiza y los pueblos se aprestan para nue-
vas jornadas de combate. Crecen las exigencias por que no se firme
el tratado sin informar y consultar a la poblacién y la exigencia de
que se detenga el sainete, los gobiernos se paren de la mesa y se
consulte a la poblacién. Bajo estas circunstancias consideramos
que debe, al tiempo que rechazarse el TLC, apoyar las iniciativas
populares y parlamentarias que promueven consultas a la poblacién
y todas las iniciativas que buscan descarrilar el proceso.

El sector educativo, cultural, el movimiento sindical, las comu-
nidades indigenas, los ciudadanos afectados por las alzas en los
servicios publicos, las regiones maltratadas deben hacer oir su voz
y gritar un estentéreo NO AL TLC». ‘

DocuMENTO .

EL TIEMPO Pulso latinoamericano —GDA—
OPINION

Hernando de Soto _
Combatir la pobreza requiere algo mds que dinero

Con o ésito de determinar como financiar y
sostener unprd-'rwoln que reduzca la pobreza a la mitad
en el afo 2015, el secretario general de la ONU, Kofi An-
nan, convocd una reunion extraordinaria de jefes de estado
y de autoridades financieras de todo e mundo en
Monterrey, Méidico, que acaba de celebrarse. ’

Se trata de un adecuado primer paso. La desaceleracion
econodmica globd y los vinculos entre pobreza y terrorismo
internacional hacen del compromiso de la ONU para d
desarrollo mas pertinente que nunca.

Para que sea mas eficaz y para alcanzar un éxto a largo
plazo, y no un alivio a corto plazo, la reunién tiene que ir
mas alld de analzar forrmes de inyectar mas ayuda
exranjera en e Tercer Mundo. En resumidas cuentas, la
solucion duradera, para e problema de la pobreza mundid
radica en atender los requistos fundamentales de un
desarrollo sastenible. La investigacion que he realizado a lo
largo de décadas muestra claramente que un plan de
desarrollo plausible no consiste sdlo en dar mas dinero. Lo
que se requiere, en cambio, e el tipo de infraestructura
incluidos sistemas legales mejorados y objetivos, de los
que en ocasiones carecen e Tercer Mundo y las ex
naciones soviéticas.
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En otras palabras, empresas y viviendas furcionan no

sélo como albergues en Denver; también deserrpefian un
papd para garantizar los intereses financieros y co-
merciales de otros interesados. En cambio, en las calles de
Barran-quilla o de cualquier otra ciudad dd Tercer Mundo,
un BO por ciento de esos edificios, industrias y talleres son
"exdralegales”. No estian protegidos por las leyes o re-
presentados por instrumentos legales que autoricen a sus
propietarios a asegurar un préstamo o una inversion.
Esos vdores exralegales no pueden ser utilizades para
hacer dinero. Pero aun asi, valen algo. De hecho, valen
bastarte. Mi cdculo es que los pobres y las clases medias
empobrecidas del Tercer Mundo y de las edmaciones
comunistas tienen mas de 10 billones de dolares en bienes
que podrian ser usados para asegurar financiamiento e
inversiones.

Un gjerrplo: a solicitud del presidente de Mé&dco, Vicente
Fox. mi organizacion - @ Instituto por la Libertad y la
Democracia en Lima, Perl -descubrid que los bienes de los
pobres de esa nacion que no pueden ser usados en e
mundo financiero (capital muerto) eceden los 300.000
millones de dolares. Se trata de una suma 31 veces
superior @ todas las inversiones exranjeras directas en
Mexco y 26 veces mas grande que lo que & gobierno
mexdcano ha invertido en e futuro del pais. Las pers-
pectivas de desarrollo son enormes. Si la mayoria de los
bienes en @ Tercer Mundo y en la ex Unidn Soviética
pudiesen ser representados en formas estandarizadas y
legalmente administradas, lograria destrabarse un
potencial al menos 90 veces mas grande que toda la ayuda
al Tercer Mundo que han destinado al desarrolio todos los
paises avanzados durante las tres (ltimas décadas.

Hace rmas de una década, Rerl trabajo duramente para
reestructurar sus leyes a fin de permitir a la corrpafiia
nacional de teléfonos identificar su propiedad en una forma
estandar y para emitir acciones y bonos a nivel internacio-
nal. El resultado: una empresa que valia 53 millones de
délares en la bolsa de valores local en 1990 ingresé al
mundo de |a ley imponible y fue vendida tres anos mas
tarde por 2.000 millones de ddlares, esto es, 37 veces su
valor original.

Asi como lo demostraron los humildes labradores de los
Estados Unidos y Europa que atizaron la prosperidad de
Occidente hace mas de un siglo, los diligentes pobres del
Tercer Mundo no son e prablema de un desarrollo susten
table. Ellos son la solucion. Pero un desarrollo real y
sustentable cormienza con el imperio de la ley. El principal
desafio de los pases en vias de desarrollo es reformar las
agotadas o irrelevantes instituciones legaes que irmpiden a
los pobres acceder al mundo de las finanzas.

LA ARGUMENTACION EN LA ENUNCIACION

Los pensadores y planifcadores en ka reunién de
Monterrey deben preguntarse por qué |a gente en Denver,
Colorada, no tiene problemas para obtener crédios o
inversiones destinadas a proyectos de importarcia en tanto
|a gente de Barranquilla, Cjon-bia. si los tiene. No es que
Denver posea fabricas de dinero que no existen en
Colombia. Lo que Denver tiene, a diferencia de ciudades
del Tercer Mundo como Barranquilla, son instrumentos
legales que permiten a ciudadanos emprendedores obtener
y dmacenar valores, ya sea en la forma de dinero o de
bienes. En Barranquilla, la mayoria de las viviendas, tierras
y empresas sirve sdlo como albergues y sitios de trabajo.
En Denver, tales bienes también pueden ser utilizados para
hacer dinero. Por ejemplo, cualquiera en Denver gue tenga
bienes, puede emitir instrumentos de derechos de
propiedad para capturar valores: puede ofrecer acciones de
corporaciones o derechos de patente contra inversiones. A
cambio de préstamos, puede ofrecer bonos, pagarés, o
hipctecas.

En Denver, y en cualquier otra ciudad del mundo
avanzado, el dinero no obtiene dinero. Lo que uno
consigue con dinero es propiedad legal, ya se trate de un
titulo o de una equidad (diferencia entre € valor de una
propiedad y la cantidad en la que esta hipotecada). éDe
qué otra forma puede establecer un inversor su derecho a
recuperar su inversion? (De qué otra menera puede un
financista obtener dinero de sus préstamos?

A menos que una persona pueda ofrecer al banquero o
al inversor algin tipo de’ documento de propiedad que

establezra sus derechos al capital y los intereses, ningln °

financista legitimo prestard dinero. En ciudades de capita-
lismo avanzado como Denver, cada pedazo de tierra, cada
vivienda, cada negocio, cada incremento en la produccion,
es la propiedad legd de alguien. Inclusive si los bienes
pertenecen a una corporacion, sigue siendo la propiedad
de aquellas personas que detentan certificados de
acciones.

Sin las herramientas de las leyes de propiedad, es dificil
que los benes puedan ser usados. para obtener
frrenciamiento a un costo razanable. Organizaciones finan-
cieras pueden identificar potenciales deudores confiables
en gran escala solo mediante los registros que crea un
sistena de propiedad. Objetos corporecs, tales como la
madera en Oregon, pueden asegurar una inversion
industrial en Chicago debido a que e titulo legal de esa
madera puede ser usado como respaldo colateral. Ermr
presas de seguros y de servicios piblicos pueden encontrar
y celebrar contratos con clientes que pagaran sus cuentas
sdlo a través de los documentos que instrumentos de
propiedad pueden verificar. Una persona sin un titulo
valido de propiedad no puede llenar un formulario con el
objeto de exportar su produccion.

PUNSASCR SE. INSTITUC LIBERTAC Y
SEMOCRACIA BN LIMA, FEXU, TAUTCER

“Los diligentes pobres del Tercer Mundo SEE. MISTERIC TR CATITAL YUEL
no son @ Jl’bbbﬂ'\l de un desamollo ccor:'c“:g:??u:“ MEW YO RC Times
sustentable Blos son la soludon” STMZICATE, 37 fc MARZC &g IEE3
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